


Kraftavtale
fra TUSSA

Hos oss far du ein aktiv kraftleverandar
som held deg oppdatert i ein raskt

skiftande kraftmarknad.

Kontakt oss!

MARGRETE HELTNE HOVDE Salssjef energi

Telefon 70 04 63 39/913 18 340
margrete.hovde@tussa.no

FRANK VATNE Energiradgjevar naering
Telefon 70 04 61 21 /913 35 702
frank.vatne@tussa.no

TUSSA

TUSSA BEDRIFT+

| tillegg til ein god kraftavtale far du ei rekkje
fordelar utan ekstra kostnad. Les om fordels-
programmet vart pa www.tussa.no
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“Vekerapporten og samtalane med fagfolka hos Tussa gir oss den over-
sikta vi treng. Dermed kan vi sikre delar av kraftforbruket virt med
fastpris nar prisen er lig. For oss har det vore bide trygt og lonsamt 4
Sfordele innkjopet over tid, i staden for G ‘ha alle egga i same korga”

Arnfinn Godg, gkonomisjef - Kleven Maritime
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ULSTEIN’

“Som storforbrukar av kraft er vi avhengige av ein konkurransedyktig
o0g aktiv leverandor. Derfor er Tussa eit naturleg val for ULSTEIN.
Informasjonen Tussa gir bidreg dessutan til 4 halde oss oppdatert pi

viktige endringar i marknaden.”

Are Garshol, Purchasing Manager - Ulstein Verft
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“Sjolv om vi har stabilt og forutsigbart forbruk er det viktig for i oss d
motta oversiktlege rapportar og tilbod fri leverandorane vire. Vi har
valgt 4 gi tilbake til Tussa som kraftleverandor nettopp pa grunn av
dette. Tussa gir oss oppfolginga vi treng, noko som gjer oss trygge pa
at vi til ei kvar tid har den beste loysinga for oss. Vi set og pris pd at vi
bar etterskuddsbetaling.

Henry Steinsvik, Supply Chain Manager - ABB

@ ULMATEC

“Med Tussa som kraftleverandor og - ridgjevar kan vi konsentrere oss
om eiga drift, vel vitande om at Tussa fortel oss nar fastprisen er gun-
stig. Med utangspunkt i spotpris kan vi ndr som helst sikre til fastpris
ndr vi treng sikring. Trygt, sytalaust og fleksibelt.”

Arne Heltne, Group Procurement & Sales Manager - Ulmatec
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EN PAMINNELSE FRA FOTBALL-VM

Denne sommeren har vi lagt bak oss et fotball-VM som har vart spektakulert pa mange vis. Kanskje forst og

fremst har det vaert et mesterskap a lere av, ogsa for alle som driver neringsvirksomhet pa internasjonalt niva.

Har ikke fotballmesterskapet vist oss hvor farlig det er a hvile pa sine laurbzar? Best sa vi det hos stormakten

Brasil. Men selv hos Argentina, som riktig nok bed tyskerne kamp i finalen, var der noe fravarende. Argentina

spilte med fortidens strenger, selv om de spilte dem godt. Det skal vi straks komme tilbake til. Men forst dette:

Vi intervjuet nylig Havila Supply-sjef Nijal
Sevik til et av vare magasiner. Hor bare
hvordan Savik resonnerer nar vi sper ham
om hvordan han ser pa fremtiden: «Det ligger
i blodet pa oss her ute at vi snakker med og
lytter til sjafolket. Samtidig finnes der en vilje
i den gamle fiskerkulturen til a4 ta i bruk ny
teknologi.Vi i den maritime klyngen forvalter
en erfaringsbasert kunnskap, for eksempel nar
det gjelder a operere i barske farvann langt
hjemmefra. Dette kan vi hgste av og skape
om til banebrytende nyvinninger; teknologiske
kvantesprang. En del av de lgsningene vi
utvikler, vil kineserne aldri klare a kopiere.
Dei vil nok finne ut hva vi har gjort, men sa
lenge vi hele tiden tar nye sprang, vil vi ha
kommandoen.»

Dessuten evner kystfolket a lytte til andre.
Hva er det konkurrentene driver med? Du
ma vare ydmyk. Det nytter ikke 3 ga til en
toff konkurranse med hovmodighet. De to
seramerikanske fotball-supermaktene har
aldri hatt utenlandsk trener. Slikt har nermest
vaert utenkelig. Begge har dype tradisjoner
med hver sin kulturelle basis. Den forteller
noe om hvordan fotball virkelig skal spilles. For
brasilianerne ble hovmodigheten deres bane,
og stagnasjonen avkledd til skinnet da tyskerne
valset frem med 7-1 i en semifinale som ble
historisk. lkke bare fortalte kampen om den
nye europeiske standarden, men like mye ma
den ha gitt vertsnasjonen et sputniksjokk, slik
amerikanerne og resten av den vestlige verden
opplevde det i 1957. For den vestlige verden
kom det som en overraskelse at Sovjetunionen
var sa langt fremme i den teknologiske
utviklingen. Dette forte til okt satsing pa
realfag i Vesten. Det ga seg blant annet utslag
i at man ville satse pa bedre undervisning i
matematikk, ja, mer kunnskapsformidling i
skolen generelt. Resultatet sa vi et dreyt tiar
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senere da amerikanerne landet de forste

menneskene pa manen.

Brasilianerne er patrioter og liker a feste nar
deres fotballhelter er i aksjon. Men slik vi
tolker VM, er det vanskelig & spore interesse
for innovasjon og fremmede impulser. Vi si
det alt for sammenbruddet i semifinalen: Det
var noe akterutseilt over laget, en destruktiv,
defensiv struktur, med en kreativ, enslig svale
i front, Neymar. Da han ble borte, hadde
Brasil ingen ting a by pa og gikk i opplesning
ogsa bakover: 10 mal imot pa to kamper. De
var helt uten de offensive bevegelsene som
kjennetegner den nyoppstitte europeiske
totalfotballen.

Vi mener Argentina hadde mange av de samme
svakhetene. De spilte en bra finalekamp, men
en svale gjor ingen sommer. Verken Messi
eller Neymar klarte & kamuflere at de storste
sgramerikanske lagene spilte fortidens fotball.
Kortformen av Havila-direktgren Saviks
tankegang er dette:Vi ma vare forst ute, hele
tiden. Det er ikke nok & kopiere. Tenk deg at
du sitter i en karaokebar, og akkordene til

James Blunts You're Beautiful strommer fra
heyttalerne. Du skrever frem til mikrofonen
og synger av full hals. Men det lyder ikke som
Blunt i det hele tatt, og du herer det selv. Etter
et par-tre glass prover du igjen. Forst etter sju
synes du det begynner 3 ligne. Likevel kan du
sitte ved bardisken hele natta, du blir aldri mer
enn en kopi.

| 2004 kom radarparet Kjell Nordstrom
og Jonas Ridderstrile med boka Karaoke-
kapitalismen. Der gir de oss et bilde av
en karaokekapitalisme som er stadig
mer dominert av kopister som kaster
«coverversjonery ut i markedet. | motsetning
til dette misjonerer forfatterne for a skape
kapitalisme med karakter. Men da ma du dyrke
ideene og de kreative individene. lkke minst ma
du akseptere a feile innimellom, for de fleste
ideene er darlige. Sa med ett springer der ut
en blomster! Det handler om a veere forst ute
med det geniale pahitt. Nar alle produkter og
tjenester er like, er det ikke lenger noe som
er unikt.

Derfor nytter det ikke for Brasil eller
Argentina a kopiere Tyskland til neste VM. De
ma lzre, vere dpne, ta ting videre og skape
noe nytt med basis i sitt eget. Innovasjon!

REDAKT@R AGE ARNE GRIMSTAD

* Fantastiske Osberget kan ikke holdes ansvarlig for
endringer eller feil i magasinets innhold

Statsminister Erna Solberg og neeringsminister Monica Maeland pa besgk hos Kleven.

KLYNGER PA TOPPNIVA

Den maritime klyngen i Mogre og Romsdal og olje-
og gassklyngen i Agder har fatt status som Global
Centres of Expertise (GCE). Disse blir Norges fagrste
nazringsmiljoer pa internasjonalt toppniva.

Det var naringsminister Monica Maland som offentliggjorde navnene
pa de nye klyngene fgr ferien.

— Sterke og internasjonale nzringsklynger er med pa a gjere
Norge til Europas mest innovative land, sier naeringsministeren.
Tittelen GCE er forbeholdt nzringsklynger som er verdensledende
pa sitt omrade.

Klyngeprogrammene er en svart viktig del av naeringspolitikken i
Norge, og eies av Norges Forskningsrad, Innovasjon Norge og Siva.

En kort beskrivelse av de forskjellige klyngeprogrammene:

Arena: Klynger med nyetablerte og/eller umodne samarbeidsinitiativ,
men med en organisasjon, strategisk plattform og et ressursgrunnlag
som gir et godt potensial for videre utvikling basert pa samarbeid.
Selve klyngen kan veare relativt liten og primart ha en regional
posisjon, eller vare sterre og ha en nasjonal posisjon.

NCE: Klynger med en etablert organisasjon med velutviklede
tienester, partnere med erfaringer og oppnadde resultater fra
samarbeidsprosjekter; veletablert nasjonal posisjon og videre
vekstpotensial.

GCE: Klynger med en velfungerende klyngeorganisasjon, en kritisk
masse med partnere med hgy interaksjon pa et bredt strategisk
aksjonsomrade, forankret i et velfungerende innovasjonssystem, og
med en veletablert posisjon innenfor globale verdikjeder.
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HAR BYGD OPP REDERIET

Tekst:Asle Geir Widnes Johansen, Fantastiske Osberget

- Subseamarkedet handler om oljebrgnner. Vi
gnsker a vare involvert i alle faser — eller sa
mange faser som mulig — pa subseaomradet,
fra topphullsboring til sikring av brgnn, sa
Island Offshore-direkter Havard Ulstein
under en leverandgrkonferanse i Ulsteinvik
nylig. Han mener det vil vaere et gkende behov
for fartayer som kan utfere slike operasjoner
i tiden fremover:

—  Et topphullsfartgy vil vaere rundt 50

prosent billigere a drive enn en rigg, og det
er viktig 4 fa tidligere produksjon pa feltene.
Vi mener vi har en operabilitet som ligger
ner opp til semirigger. Na arbeider vi med
a utvikle nye verktgy for a spise oss inn pa
de omradene som riggene vanligvis gjor i dag,
fortalte Ulstein.
Island offshore har gjennomfert over 270
brgnnjobber til nd, og 95 prosent av dem har
vert vellykkede. Jobbene varer mellom 10 og
45 dager, og noe av boreutstyret har rederiet
konstruert og utviklet selv i takt med de
behov de har sett pa havbunnen.

BYGGER STADIG STORRE SKIP

For a tilpasse seg det framtidige
offshoremarkedet er det viktig a tilby skip
som kan utfere flere typer oppgaver. lkke
bare vokser flaten til Island Offshore, men
storrelsen pa fartgyene har ogsa en tendens
til & vokse. «Island Performery, som nylig ble
levert fra Ulstein Verft, er en skikkelig kjempe,
og med sin 130 meters lengde og 25 meters
bredde det starste skipet i rederiets flate sa

langt.
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Fartoyet er tilpasset de oppgavene det
skal utfgre i kontrakten med FTO i
Mexicogolfen. Der blir boring uten stigerer
og lett brennintervensjon (RLWI) de viktigste
oppgavene, i tillegg til kontroll, vedlikehold
og reparasjon. Skipet er i stand til & utfere
operasjoner pa dybder ned til 3000 meter.
Et stort intervensjonstirn er installert
over den atte ganger atte meter store
hovedmoonpoolen. Skipet er utstyrt med
en 250-tonns AHC (aktiv hivkompensert)
offshorekran med en vinsj under dekk.Videre
har det to fjernstyrte miniubater (ROV) for
arbeid pa dypt vann, den ene kan settes ned
gjennom en egen moonpool og den andre ut
fra styrbord side. Oppdraget i Mexicogolfen
starter i januar og er en femarskontrakt.

— Island Offshore har tidligere erfaring
med dette ULSTEIN-designet.Vi har allerede
to fartgyer med SXI2l-design i flaten var,
og de har vist seg @ vere svart vellykkede
investeringer for oss. Vi er trygge pa at
«lsland Performer» kommer til 2 oppna gode
resultat i komplekse dypvannsoperasjoner i
Mexicogolfen, kommenterer Havard Ulstein.
FTO er et joint venture mellom FMC
Technologies, Island Offshore og Edison
Chouest Offshore, og konsernsjef Gunvor
Ulstein i Ulstein Group sier:

— De tre selskapene som kontraherer
skipet, sitter pa en omfattende kompetanse
innen det avanserte subseasegmentet. |
tett samarbeid har vi utviklet en lgsning
som er spesielt tilpasset bade for RLWI- og
IMR-arbeid, og vi har stor tro pa at «Island

| REKORDFART

Performer» kommer til a bevise hva hun er
god for i arene som kommer.

BORER FOR ROGFAST

Det forste oppdraget for skipet blir imidlertid
her i Norge: Det skal gjeres undersgkelser av
havbunnen for Rogfast, fastlandssambandet
mellom Haugesund og Stavanger. Island
Offshore har tatt pa seg a teste steinkvaliteten
for tunnelprosjektet.

Island Performer er neste generasjons
subseafartgy fra Ulstein,med innredning til 130
personer, og stor lagrings- og laftekapasitet.
Skipet tilfredsstiller de hayeste standarder
blant annet for redundans og dynamisk
posisjonering.

KRAFTIG VEKST

Island Offshore har hatt en imponerende
utvikling siden de gjorde sine forste tilsettinger
i april 2004. | Ulsteinvik har selskapet na 58
medarbeidere. | tillegg har de stort kontor i

Stavanger og avdelinger i Aberdeen og Lisboa.

Totalt har rederiet rundt 1200 ansatte med
27 skip i drift, og seks nye i ordre. Mellom de
siste er den 169 meter lange giganten «lsland
Navigator» utfert i det nye Rolls-Royce-
designet UT 777. Skipet bygges hos Kawasaki
Heavy Industries og blir et offshorefartay
verden ikke har sett maken til. Nar rederiet
i Ulsteinvik valgte et japansk verft til denne
oppgaven, har det forst og fremst sammenheng
med gode finansieringsordninger. Skipet skal
leveres i mars 2017. Da vil rederiet virkelig
vaere klar til & by oljeriggene kamp om

Bildemontasjen syner ddpen av “Island Frontier”: Fra v. gudmor Pamela Williams,
Inger Ulstein (mor til Ulstein-sgskenene i Island Offshore) og Morten Ulstein, styreleder i
Island Offshore (Foto: Ulstein Group). Innfelt: Hdvard Ulstein, adm.dir. i Island Offshore.
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oppdragene. Island Navigator skal brukes til
topphullsboring, noe rederiet altsa mener

de kan gjore rimeligere enn tradisjonelle
borerigger. | tillegg utrustes baten for subsea
konstruksjonsarbeider og for a kunne utfgre
inspeksjon, vedlikehold og reparasjoner av
offshoreinstallasjoner pa store havdyp.

Island Offshore tjente 600 millioner pa driften
i 2013 etter totale driftsinntekter pa vel 2,1
milliarder, en gkning pa henholdsvis atte og
10 prosent fra aret for. Resultatet for skatt
ble 352 millioner kroner, pa linje med 2012. |
forste kvartal i 2014 omsatte Island Offshore
for 667 millioner kroner, oppnadde en Ebidta
pa 371 millioner og et resultat for skatt pa
239 millioner kroner. Farten inn i 2014 er med
andre ord god. Dessuten sitter rederiet pa en
ordrereserve pa forste kvartal pa 9,4 milliarder
kroner. Da er ikke opsjoner medregnet.

ISLAND OFFSHORE
GJENNOM 10 AR
- | henhold til Brgnngysundregistrene ble

Island Offshore Management stiftet 14.
januar 2002. Men sa vidt jeg vet var det ingen
ansatte i rederiet for 1. april 2004. Det var
da vi startet @ bemanne opp Island Frontier,
og eierne hadde bestemt seg for a satse pa
brennintervensjon, forteller operasjonssjef Jan
Rise, en av dem som har vert med rederiet
fra starten.

Per april 2004 hadde daglig leder Havard
Ulstein satt sammen et lite team av
medarbeidere, og de etablerte seg i lokalene
til Borgstein pa Stalhaugen i Ulsteinvik.

— Vi var fire karer de forste manedene:
Daglig leder Havard Ulstein, HMS/QA- sjef
Hans Robert Almestad, teknisk sjef Stig
Antonsen og jeg som operasjonssjef. Stig
Antonsen er maskinutdannet og hadde vert
verftet sin prosjektsjef pa maskin under
byggingen av Frontier. Undertegnede kom fra
Rieber Shipping i Bergen, der jeg hadde seilt
som kaptein i flere ar, og hadde slik sett god
kjennskap til hva en som seilende hadde av
forventninger til et rederi, forteller Rise.

Island Performer under ddpsturen. (Foto: Marius Beck Dahle).
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— Jeg husker jeg spurte Morten Ulstein

hva han sa for seg framover med tanke pa
rederidriften. Svaret var ganske klart at det
var a drifte Island Frontier pa en god mate, og
etter hvert sa fikk vi kanskje management pa
en eller eller to bater fra Chouestsystemet,
som skulle driftes i Nordsjeen.
Dette holdt ikke lenge. Allerede utover
sommeren startet rederiet d kontrahere
nybygg. Den forste, Island Scout, fikk de pa
nyaret 2005, og sa kom de pa rekke og rad
utover: Island Trader, Island Pride, Island
Patriot, Island Spirit og Island Ranger, husker
Rise.

— Etter dette har det som vi vet gitt slag
i slag. Det er ikke tvil i at vi har noe a vaere
stolte av alle sammen. Dette hadde ikke vert
mulig utan alle gode medarbeidere pa sjo
og land, samt innovative og klarsynte eiere,
konkluderer Jan Rise.
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MORENOT OFFSHORE VIL
VOKSE PA DEFLEKTORER
OG SEISMIKK-BOYER

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Mgrenot Offshore AS er et datterselskap
av Morenot Holding AS og har hoved-
virksomheten sin i Sgvik i industrikommunen
Haram pa Sunnmgre. Men har ogsa en
utviklingsavdeling pa Faergyene. Varelageret
ligger i Alesund. Med en omsetning pa 86
millioner kroner i fior er drets mal & passere
100 millioner. Deflektor- og bgyeteknologien
som selskapet na markedsferer mot
seismikkrederiene, har utviklet seg fra den
kunnskapen som Mgrenot gjennom mange,
mange ar har tilegnet seg gjennom produkt til
fiskefliten. Massiv innovasjonsvirksomhet og
ingenigrkompetanse har tatt dette flere steg
videre. Marenot Offshore har eksistert siden
1991, men ble forst utskilt som eget ASi 201 I.
Hele 95 prosent av selskapets virksomhet
retter seg mot seismikk og olje. | tillegg til

en rekke mindre stilprodukter, deflektorer

Markedssjef Hans Jorgen Hjelle.

og seismikkbgyer er kunstfibertau med en
styrkegrad tilsvarende wire, men langt lettere,
mellom produktene de markedsfgrer.
Deflektorene sprer seismikkablene i vannet,
og Mgrenot har utviklet en deflektor som er
mindre i storrelse, men leverer stgrre ytelse.
— Den utviklet,
reduserer motstanden i sjgen med seks

deflektoren vi har
prosent. Dette kan gi en innsparing pa tre
til fem millioner kroner pa drivstoff i aret,
resonnerer markedssjef Hans Jorgen Hijelle i
samtale med Go West.

HAR UTVIKLET EN PAKKE
Mgrenot Offshore As tilbyr na kundene en
komplett pakke der deflektorteknologi og
seismikkbayer er hovedinnholdet. Prisen
ligger rundt 15-20 millioner kroner.

— Hovedkonseptet vart har fokus pa det
utstyret som ligger bak seismikkbaten, tau,
deflektorer og bayer. | tillegg tilbyr vi et utvalg
av hendig smautstyr om bord, forteller Hjelle,
som har kunder over hele verden. Selskap
som CGG, PFGS, Western Geco, Dolphin og
Polarcus er pa listen. | det hele tatt er alle de
vesentlige seismikkaktarene pa kundelisten.

- Hvordan er markedsutsiktene?

— Akkurat na er det rolig. Ikke darlig, ikke
bra, men rolig. Flere av seismikkselskapene har
hatt en bglgedal, men er na pa veg opp igjen.
Vi ser klar bedring i horisonten. Det betyr
gode utsikter for oss. Var prioritet na er a
markedsfere deflektor- og bgyeteknologien
var som en godkjent og anerkjent teknologi,

Deflektor fra Marenot Offshore AS.

sier Hjelle, som tror Polarcus erfaring med
utstyret fra Mgrenot vil hjelpe selskapet til et
gjennombrudd.

Polarcus Limited OSE, PLCS er et offshore
geofysisk selskap som opererer en flite av
seismikkskip over hele verden. Selskapet har et
sterkt miljgfokus som tar sikte pa a redusere
utslipp til bade sjg og luft. Polarcusfartay
har fitt heye vurderinger med hensyn pa
energieffektivitet og miljgprestasjoner.

— Polarcus har sett at deflektorene vare
fungere driftsbesparende.Dette blir lagt merke
til. N& klarer rederiet a& gjore operasjoner
som andre selskaper er ikke trodde var mulig,
avslutter en optimistisk markedssjef Hans
Jorgen Hijelle i Marenot Offshore As.
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KRAFTEN FRA KRILL

TO KLINISKE ERN/ERINGSFYSIOLOGER
SENTRALE | KRILLPROSJEKTET

krillsatsingen til Olympic Seafood AS og holder til i Myrvagsenteret i Heroy. Marie forsker pa krill og er i gang

‘ Kari Brandal (33) og Marie Sannes Ramsvik (30) er kliniske ernaringsfysiologer. Begge er sentrale i den store

med en doktorgrad. Kari jobber blant annet med produktutvikling og ernaering.

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen

Kari Brandal er fra Ulsteinvik. Etter mange ar i
Bergen og Oslo flyttet hun hjem til Sunnmare
i mai 2013.

Marie Sannes Ramsvik er fra Bergen. Hun har
en prosjektstilling i Olympic Seafood AS som
innebzrer at hun jobber med forskning pa krill
og tar en doktorgrad, sdkalt nzrings-Ph. D.
Prosjektet er a granske helseeffekten av fett
og protein fra krill. Hun startet i jobben i
mars 2013 og har pendlet mellom Bergen og
Sunnmere. Prosjektet hennes er delfinansiert
av Norsk Forskningsrad, og Marie skal vare
minimum et ar i bedriften, og minimum et ar
ved Universitetet i Bergen. | tiden fremover vil
basen vare bedriften i Myrvag. Hun har fatt seg
leilighet i Ulsteinvik og trives godt. Prosjektet
har blitt utvidet fra tre til fire ar fordi Marie
har jobbet med andre arbeidsoppgaver enn
doktorgraden underveis.

Kari Brandal jobber med produktutvikling og ernzring.
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— Vi vil gierne at hun skal bli vaeerende. Det
er i Olympics and a lokke folk hit, sier Kari,
som tok mastergraden sin i Oslo, mens Marie
er utdannet i Danmark, der utdanningslgpet
er lagt opp litt ulikt. Slik utfyller de hverandre
godt.

KRILL

Olympic Seafood AS er et datterselskap av det
Stig Remay-kontrollerte Olympic Holding AS.
Selskapet driver med fisk, reker og krill og har
tre tralere: De to arktiske dypvannstrilerne
F/T Olympic Prawn and M/S Nordgytral, og
krillfartayet M/S Juvel. Olympic har to av fire
norske krillkonsesjoner, men forelgpig bare en
traler (Juvel).

Krill er et lite rekelignende skalldyr som
finnes i alle verdenshavene og er ngkkelen i
gkosystemene. Du finner mesteparten i Arktis

Marie Sannes Ramsvik i laboratoriet.

og Antarktis. Antarktisk krill lever i Sgrishavet
i enorme svermer, der biomassen er beregnet
til om lag 400-600 millioner tonn.

— Kirillen i Antarktis ligger lavt i
nzringskjeden og lever i et veldig rent milje
— langt borte fra menneskeskapt forurensing,
forklarer Kari.Det er krillen fra dette omradet
Juvel og Olympic jakter pa. Krill har et naturlig
heyt innhold av omega-3-fettsyrer bundne til
sakalte fosfolipider. | de fleste andre marine
omega-3-kildene, inklusiv fiskeolje, er omega-
3-fettsyrene bundne til triglyserid. Disse
forskjellene har noe a si for egenskapene.
Fosfolipider kan binde bade fett og vann, mens
triglyserider bare kan binde fett. Dette forer
trolig til at kroppen tar lettere opp omega-3-
fettsyrene fra krill.

FORSOK PA ROTTER

| forskningen sin har Marie utfert forsgk pa
rotter som viser at kolesterol og ugnskede
fettstoff i blodet senkes gjennom foring med
krill.

— Vi foret rottene i fire uker med en
lavfettdiett tilsatt krillrastoff sammensatt av
50 prosent fett og 50 prosent protein. Det
er om lag den samme ekstrakten som vi
trekker krilloljen ut av. Vi studerer leveren
og enzymaktiviteten der. Da ser vi at effekten
skyldes nedsatt nydanning av fett som gar ut i
blodet.

— Er det aktuelt med forsek pd mennesker?

— Det er egentlig ikke innenfor mitt prosjekt.
Men vi giennomfarte et pilotprosjekt i januar,
der vi rekrutterte unge, friske mennesker til
a innta kapsler med krillolje. Sa undersgkte vi
fettsyresammensetningen i blodet og hvordan
den kom til uttrykk i rede blodlegemer og
plasma. Hensikten med 3 ta et kosttilskudd
rikt pa omega-3 er at omega-3-fettsyrene skal
bli inkorporert i kroppens vev. @kt innhold

KRAELEN FRA KRILL

Kari Brandal (th) og Marie Sannes Ramsvik jobber med krilprosjektet til Olympic Seafood (Foto: Age Grimstad, Fantastiske Osberget).

av omega-3 fettsyrer blir sett pa som positivt
for helsen, blant annet ved a redusere risikoen
for hjerte-karsykdom.Vi har begynt a fa en del
resultater n3, og det vi ser, er spennende. Men
det er for tidlig @ gd ut med detaljene enna,
forteller Marie.

MERKEVAREN RIMFROST
SUBLIME

For to ar siden lanserte Olympic Seafood
brandet, KRIMFROST SUBLIME», rede kapsler
med krillolje. Produktet blir omsatt eksklusivt
hos VitusApotek-kjeden, i tillegg til Naturkost
i Fosnavag og Sunkost Ulsteinvik og @rsta.

— Vi vil at norske forbrukere skal ha tilgang
til den beste krillolien pa markedet, og vi
mener bestemt at RIMFROST SUBLIME er
nettopp det, insisterer Kari Brandal.

— Vi har fatt gode tilbakemeldinger pa
produktet fra forbrukere. RIMFROST skiller
seg i tillegg ut bade her i Norge og i utlandet
pa bakgrunn av sitt norske, autentiske uttrykk.
Det er nettopp pa verdensbasis at vi i all
hovedsak opererer; og vi markedsfgrer oss
under merkevaren RIMFROST. Vi selger olje

i bulk til andre produsenter som i neste
omgang lager sine egne produkter under egne
merkenavn.Vi er med andre ord en business-
to-business-akter.

BZAREKRAFTIG
— Hvorfor er RIMFROST Sublime best?

— Det handler mellom annet om kvaliteten
i utvinningsprosessen. Vi eier baten, fanger
krillen, styrer foredlingsprosessen om bord
og pa land, og vi utfgrer kvalitetsanalyser av
krillrastoffet underveis. Vi har kontroll og
sporbarhet i alle ledd i produksjon.Vi ser at
forbrukerne blir mer og mer «politiske» og
spor etter forhold som ikke har direkte med
maten a gjare; barekraft, sporbarhet, miljg i
vid forstand; produktene skal vare naturlige,
sier Kari.

— Krilloliekapslene er rede fordi krill
har et naturlig innhold av den redfargede
antioksidanten astaxanthin. Denne
antioksidanten er god fordi den bidrar til
a holde oljen stabil. | motsetning til andre
marine oljer trenger vi derfor ikke tilsette
antioksidanten vitamin E i var olje.Vi fierner

skallet og ekstraherer oljen, og produktet
blir hundre prosent rent, ikke minst fordi
utgangspunktet med fiske i Antarktisk er sa
rent, forklarer Kari Brandal og legger til:

— | USA og Australia er krillolje vanlig
som kosttilskudd og noe de fleste kjenner
til. Dette er et helt annet marked som vi er
sterkt inne i. Olympic Seafood AS er den nest
storste leverandgren av krillolje i verden,
og potensialet er stort. Biomassen av krill
er vanvittig stor, men det blir tatt ut noksa
lite. Krillfisket i Antarktis er svart strengt
regulert gjennom organisasjonen CCAMLR
og norske myndigheter. Vi i Olympic Seafood
AS er opptatt av a holde oppe denne strenge
reguleringen for a bevare det naturlige miljget
i Antarktis. Fisket av krill skal ikke sette varige
spor og skal heller ikke ramme tilgangen
pa mat for hval, pingvin og andre sjedyr i
Antarktis.
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OPPFINNELSE

REDNINGSSYSTEM FOR SKIP

| Asbjorn Dyb pa Valdergya i Giske kommune har tatt patent pa en oppfinnelse som kan redde liv. Sunnmgringen
har funnet opp et nytt redningssystem for skip.

Nar et skip gar rundt, har mannskapet — for

eksempel i maskinrommet - fa steder a remme.

Dette har Dyb tatt tak i. Han vil konstruere
en luke under kjglen til dette formalet. Bide
Det Norske Veritas og Sjgfartsdirektoratet har
godkjent oppfinnelsen.

Nar skipet har kantret, skal mannskapet ha
mulighet til & komme seg gjennom en luke

under kjgalen. For de tar seg ut gjennom luken,
ta de pa seg redningsdrakter og annet utstyr
i et tett rom. Nar de kommer seg ut, er de
meningen at de skal kunne forlate skipet bade
med livbat og helikopter.

Oppfinnelsen ble farst omtalt i TV2 og senere
i Sunnmersposten. Den er utviklet i samarbeid
med Alesund kunnskapspark, Skipsteknisk AS

INVESTING IN THE ORIGINAL PAYS OFF
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og Volstad Marine AS.

- Det begynte med Rocknes-forliset. Da sa vi
pa TV at folk banket i skroget pa det kantrede
skipet. Da Bourbon Dolphin gikk rundt og atte
mennesker omkom i 2007, ble jeg helt sikker.
Det matte vere mulig a finne en Igsning pa
dette, sa Asbjorn Dyb da Sunnmersposten
skrev om oppfinnelsen i juli.

Visit our stand
at ONS 2014

Stand B-258/11

jetsgroup.com
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Lokalene vil vaere ypperlige for alle typer bedrifter (Foto/3Dillustrasjon: Ragnar Hatla).
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LIVSKRAFTIG JUBILANT

JUBILERER OG BYGGER NY FABRIKKHALL

mot sitt beste ar noen sinne. Neste ar skal en ny fabrikkhall sta ferdig hos firmaets produksjonsselskap Mare

‘ Mare Safety runder denne hgsten 15 ar. Bedriften, som ligger midt i den maritime klyngen pa Sunnmgre, styrer

Safe Sea AS i Sande.

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Under slagordet «A safe choice» - «et trygt
valg» leverer Mare Safety en rekke produkter,
der de tre hovedgruppene er MOB-bater,bysser
og bekledning (arbeidskleder;, verneutstyr osv.).
Selskapet ble etablert i Ulsteinvik |7.november
1999 med to ansatte. De har vokst jevnt og
trutt, og i jubileumsaret kan daglig leder Reidar
Vageskar notere 19 ansatte. | tillegg kommer
atte hos datterselskapet Mare Safe Sea. De
siste arene har omsetningen ligget rundt 100
millioner kroner med en bunnlinje pa tre-fire
prosent.Vageskar haper a krone jubileumsaret
med ny rekord.

BRANNBAT TIL MOLDE

Mare Safety har levert 400 komplette bysser
og nzr 320 MOB-biter siden opprettelsen.
Bedriften sikter seg inn mot markeder over
hele verden, men star sterkest i Norge og
Asia, og da spesielt Kina. | jubileumsaret
jobber selskapet med a bygge ut agentnettet
for a utnytte den gkende etterspgrselen etter
redningsbater og redningsutstyr.

Men Mare Safety ser seg ogsa om etter
nye markeder a vokse i. Denne sommeren
leverte de ny brannbat til Molde brann- og
redningstjeneste. Dette er den forste i sitt
slag bygget av selskapet i Ulsteinvik. Den 12,5
meter lange baten av typen MARE FRDC
I2FF ble utrustet hos Mare Safe Sea AS i
Hallebygde i Sande kommune. Det er her den
nye fabrikkhallen na skal reises. Oppdraget
med brannbaten har gitt bedriften flere gode
medieoppslag. Selskapet har ogsa rettet blikket
mot bater for markeder som fiskeoppdrett
og vindkraft og er hele tiden vikne for nye
behov som oppstar i det store og spennende
segmentet som kalles havrommet.

STARTET MED TO

Mare Safety ble startet i sma og kummerlige
lokaler i Saunesmarka industriomrade i
Ulsteinvik da Reidar Vageskar og kollega Elin
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Helland ble overfledige etter en konkurs.
De tok med seg erfaringene fra sin tidligere
arbeidsgiver og gikk i gang med salg av bysser
og redningsutstyr.

— Vi ville se om dette gikk, og eventuelt

slutte i tide dersom markedet ikke tok imot
oss. Slik tenker jeg egentlig fremdeles, smiler
Vageskar. | dag er Elin Helland pensjonist og
har solgt seg ut av selskapet.
Etter hvert fikk det vesle firmaet salgsretten
pa GTC-aluminiumsbater fra H. Henriksen i
Tonsberg. Etter et par ar kjgpte de opp Overa
Marine Trading som sa vidt var i gang med 2
omsette plastbater.

— Vi matte jobbe inn batene i markedet.
Det var da vi startet med gule MOB-bater.
| starten var vi alene om det. Na har flere
kommet etter.

— Hvorfor gult?

— Gult og svart er de fargene som viser
igien best pa sjgen; sa enkelt er det, sier
Vageskar, som kjgpte GTC-prosjektet fra
Henriksen i 2008.

JAKTER KVALITET

| dag far Mare Safety bygget plastskrogene
sine hos Sande-bedriften Proas i Haugsbygda.
Aluminiumsskrogene kommer fra Polen. Sa blir
batene montert og utrustet hos Mare Safe Sea
i Hallebygda.

— Byssene shopper vi rundt om i hele
Europa,mens de rustfrie benkene,som vi tegner
etter mal fra kundene, blir produserte av en
bedrift i Telemark. Nar det gjelder bekledning,
har vi avtale med Kwintett og Alesund Oljekle.
Sikkerhets- og verneutstyret far vi fra Skydde
i Sverige. Jeg tror markedet finner produktene
vare interessante fordi vi hele tiden jakter
kvalitet i alt vi gjor, og ser etter forbedringer
og utvikling, mener Vageskar.

— Nadr var det utviklingen skjgt fart?

— Det var rundt 2008 at MOB-batsalget
tok av. Da kom ogsa dette med bekledning.

—Dere vokste til tross for den internasjonale
finanskrisen?

—Ja, heldigvis og merkelig nok. Det var bare
i verftskrisearet 2004 at vi sd vidt opplevde
rede tall. Vi har jo hgrt noen pessimistiske
toner om den perioden vi n er inne i.Men for
oss ser det veldig lovende ut. Jeg haper og tror
vi gar mot vart beste ar.

EN SPENNENDE REISE

Mare Safety etablerte seg i nye lokaler pa
Stalhaugen i Ulsteinvik i 2002. Der er de i
dag naboer med blant andre rederiet Island
Offshore.

— Det har hele veien vart spennende og
interessant a bygge opp denne virksomheten.
Den forste tiden gledde vi oss stort over
hver vesle ordre. Na har det hele blitt mye
storre. Men det er fremdeles like interessant.
Det viktigste for meg er a skape en trygg og
god arbeidsplass for mine ansatte, resonnerer
Vageskar.

Det har hele veien vaert spennende og interessant d bygge opp denne virksomheten, sier daglig leder Reidar Végeskar.

— Hva har vert hovedutfordringene?

— Det ligger i markedet. Man ma hele tiden
vaere klar over at dette med skipsbygging gar
i bolger. Derfor er det viktig med flere ben
a std pa.Vi har ogsa opparbeidet oss et visst
ettermarked nar det gjelder reservedeler og
service.

Reidar Vageskar har sikret bedriften en

seksarsavtale med Statoil — med opsjon pa
seks ar til — om levering av. MOB-bater til
plattformer.

— Hva tenker du om fremtiden?

— Nar vi vet hva som skal bygges av
offshorefartayer, sa har vi god tro for alle vare
tre hovedprodukter de kommende arene. Sa
er det opp til meg og folkene her 3 ta tak i

LIVSKRAFTIG JUBILANT

naverende og nye markeder og utvikle vare
produkter videre.

— Hvordan skal jubileet markeres?

— Det er ikke helt bestemt ennd.Vi har hatt
s mye 4 gjgre. Men vi kommer i alle fall til 3 ha
en sammenkomst for ansatte, eiere og styre,
lover daglig leder Reidar Vageskar. Go West
onsker til lykke.
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| gverste etasje pd «Diamanteny, som Havilabygget pd Mjalstadneset i Heray blir kallet, holder Per Szevik til. Utenfor kontoret ligger Bibelen oppsldtt pd det stedet i Forste

Mosebok som har gitt navnet til Havila.

Til hosten star han i spissen for et nytt Hans Nielsen Hauge-seminar i Hergy, det femte i rekken. Denne gangen tar

de i bruk konsertsalen i det nye hotellet i Fosnavag. Hauge er i vinden som aldri for, og Sevik og Haugekomiteen

venter stort innrykk.

Tekst og foto: Asle Geir Widnes Johansen, Fantastiske Osberget

Hans fulle navn er Per Rolf Savik. Han
er fodt i 1940 og er selve nestoren i
norsk  supplyrederinering.  Seaevik  har
startet tre supplyrederier og gav stetet til
supplyrederiklyngen i Hergy kommune.
Familien holder til pa den vesle gyen Remay,
og det hele startet med at Seeviks far kjopte
sin egen fiskebat i 1950. | dag er omsetningen
i Savik-familiens selskap Havila neer 3,5
milliarder kroner i aret. Seevik Supply ASA ble
stiftet i 1981, og solgt til Trico Marine i 1997.

Havila Supply ASA ble bgrsnotert i 1998.

Fem ar senere ble skipene solgt til Bourbon
Groupé. | 2005 tok han Havila Shipping ASA

til Oslo Bers. Selskapet eier og driver 27 skip.

Havila er ikke bare supplyrederi, selskapet
driver ogsa stort i eiendom, verftsindustri

og som medeier i transportselskapet Fjordl.

Dessuten har selskapet ytt omfattende
bidrag til diverse offentlig-private prosjekter i
lokalsamfunnet.

MANGE ROLLER

Per Savik er ikke bare skipsreder. Han har
ogsa en karriere som politiker (KrF). Han ble
innvalgt pa Stortinget fra Mare og Romsdal
i 1989 og var vararepresentant i periodene
1977-1981, 1981-1985 og 1985-1989. Han
frasa seg ny nominasjon ved stortingsvalget i
1993. Han var ogsa ordferer i Hergy i 1987—
1989 og president i Norges Rederiforbund
fra 1996 til 1998. Et hoydepunkt var det da
Kong Harald utnevnte Savik til ridder av I.

klasse av St. Olavs Orden «for hans innsats for
skipsfartsnaringeny i 2012.

Saevik entrer stadig vekk talerstolen i kirker
og bedehus. Han liker a forkynne nadens
evangelium og oppstandelsens hap. Men i
samtale med GO WEST legger han ikke
skjul pa at hans liv kan fortone seg som et
paradoks: han er frontfigur i en yrkesaktivitet
der fokus pa penger og ekonomi her til
dagens rytme, samtidig som Mesterens
advarsler mot 4 la seg oppsluke av Mammon
dirrer som en konstant undertone. Sevik er
opptatt av dette dilemmaet og innimellom
henter han inspirasjon og ettertanke hos
lekpredikanten, bedriftslederen og bankieren
Hans Nielsen Hauge (1771 — 1824).Vi kunne
gitt bondesgnnen fra Tune i @stfold langt flere
titler. Det er nok en av grunnene til at Per Sevik
mener Hauge kan vare en inspirasjonskilde
for bade naringslivsledere og andre den dag i
dag.Til hgsten er det derfor duket for et nytt
Haugeseminar i Fosnavag:

HAUGESEMINAR | OKTOBER
- Vi legger opp til en litt annen modell
en tidligere. | ar presenterer vi et todelt
opplegg. Vi kjgrer et naringsseminar pa
ettermiddagstid der malet er a presentere
noe av Hauges omfattende virke som
griinder og naringslivsleder. Sa inviterer vi til
en kveldssamling der vi vil ha mer fokus pa
Hauges andelige virksomhet og tankegang.
Seminaret gar av stabelen 16. oktober like
etter at den nye konsertsalen er dpnet. Mellom
foredragsholderne finner vi professorene
Janne Haaland Matlary og Magne Supphellen,
Espen Ottesen fra Misjonsambandet, NHO-
ULSTEIN-direkter  Tore
Ulstein og Hermund Haaland fra Tankesmia
Skaperkraft.

— Dagseminaret gar litt pa samvirket

president  og

mellom det offentlige og private. Der mener
vi at mange ogsa kan lere litt av det vi har
gjort i Hergy. Ellers er malet med seminaret
a lgfte fram arven etter Hans Nielsen Hauge.
Dette med «and og handy, tjenende lederskap,
nyskaping og etisk refleksjon til glede for
arbeidstakere, ledere og samfunnsliv, sier Saevik
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MED OPTIMISME OG HANS NIELSEN HAUGE | BAGASJEN

Hans Nielsen Hauge har fortsatt aktualitet.

som poengterer at seminaret er apent for alle
som er samfunns- og nzringsinteresserte.

OKENDE INTERESSE FOR HAUGE
- Hva kan vere grunnen til at vi har opplevd en
slik okende interesse for Hauge de siste drene?

— Jeg tror mange ser at vi ma preve a
holde oppe dette med and og hidnd. Rendyrket
materialisme gir ikke harmoniske samfunn
eller harmoniske byer. Gjennom generasjoner
har «bgnn og arbeid»-tankegangen vart en
del av grunnfiellet her i landet. Generasjonen
for oss har i mangt vert haugianere uten at de
var seg det bevisst. lkke minst gjelder det folk
her pa kysten. Hauge sto for en selvstendig
tankegang, han ville ikke automatisk bgye
seg for prest eller fut. Slik har haugianerne
lagt grobunn for biade samfunnsengasjement,
selvstendighet og skapertrang, resonnerer
Savik, som var godt voksen fer han ble klar
over hvor stor betydning Hauge har hatt for
Norge.

- Kan du si litt mer om hvorfor Hauge
opptar deg?

— Du kan kanskje se det i lys av at vi i
Norge de siste 30—40 drene har opplevd en
formidabel gkonomisk utvikling, som mange
har hgstet fruktene av.Sd mener jeg a registrere

at den andelige siden ved Haugetradisjonen er
i ferd med a bli utvisket i bygdene vare.Vi i
arrangementskomiteen tror det ligger noen
viktige verdier i «<and og and»-tradisjonen som
samfunnet har bruk for, og som vi ma bevare i
et ellers materialistisk samfunn.

LEVENDE KRISTENDOM KOM MED
HAUGE

- Hva har Hauge hatt a si for det norske
samfunn?

— Hauge var med pa a starte et sted
mellom 30 og 40 virksomheter med rundt
6-7000 varige arbeidsplasser. P Hauges tid
hadde Norge bare 8-900.000 innbyggere.
Da ser vi at dette var en mann som evnet a
skape betydelig aktivitet, og som kom folk i
landet til gode. Nar det gjelder den andelige
dimensjonen, si vil jeg hevde at virkelig
levende kristendom ferst kom til landet
med Hauge. Vi hadde konventikkelplakaten
som forbad lekfolk a tale. Derfor fikk vi en
varlgsning i kjelvannet av Haugebevegelsen.
Folk og myndigheter innsa at det ikke bare var
prestene som hadde rett til & forvalte Guds
ord. Enhver kristen kunne gjore dette, og det
brot veldig med enevoldstiden og systemet og
restriksjonene der. PA Sunnmegre har vi tatt
opp i oss mye av arven etter Hauge: individets
frihet, men ogsa dets ansvar, det har vart to
viktige bzrebjelker i vart omrade. Mitt ideal
er det frie, selvstendige lekfolk.

- Si litt om hva Hauge kan lere en
bedriftsleder?

— Hauge var med og startet mange
bedrifter. Han var frontfiguren. Men samtidig
ville dette veere umulig om han ikke hadde
sorget for a skaffe seg gode medarbeidere. |
den utstrekning vi i Havila har vaert med pa a
utvikle naringsvirksomhet, sa vet vi at det har
vaert avhengig av gode og solide medarbeidere
— ikke minst dyktige ledere rundt om i
konsernet — som har vaert med a dra lasset. Sa
har vi selvsagt frontfigurer eller gallionsfigurer.
Men i vart tilfelle er det hele definitivt et
teamwork.

KRISTNE VERDIER
- Hvordan kan kristne verdier gjores mer
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gjeldende i dagens norske samfunn?

—Vi ma erkjenne at det skal god rygg til
a bzre gode dager. Den siste generasjonen
her i landet har opplevd en eventyrlig
gkonomisk utvikling. Sparsmalet er om vart
verdifundament har forvitret pa ferden mot
toppen.Vi er kanskje verdens rikeste land, men
verdens lykkeligste, det er jeg ikke sa sikker pa.
Jeg vil rope ut et varsko. Materialisme isolert
sett er ikke noe lykkekriterium. Jeg tilharer en
generasjon som har sett det slik at arbeid er
en velsignelse. Jeg prover a gjore gagns arbeid
selv om jeg er i en alder der jeg kunne ha vaert
pensjonist.

- Jesus advarte mot mammon. Hvordan
kommer du selv til klarhet i dette?

— Jeg innremmer at jeg stadig er bekymret
for den balansen; det gjelder ogsa meg selv og
mitt eget forhold til penger. Det ville vere feil
a si at jeg ikke er betydelig opptatt av dette
vanskelige forholdet mellom liv og lere. |
Norge har det store flertall det materielt godt,
men jeg ma stadig utfordre meg selv i 3 tenke
pa balansen i livet. Det materialistiske har lett
for a oppta bade tid og tanke, men det er ikke
dette vi kristne sier er det viktigste. Dette
dilemmaet star jeg i. Om jeg ikke vedkjente
meg det, ville jeg ikke vare arlig. Nar du
driver en virksomhet, vil det alltid vaere et slikt
skjaeringspunkt i livet. Vi har 2-3000 ansatte
i konsernet. Det er en noksa betydelig stab.
De skal ha en god og trygg arbeidsplass og
daglig bred. Det er et oppdrag du som leder
ikke bare kan kose deg med. Det krever
tankevirksomhet. Dermed er det sagt noe
om hvordan balansen mellom and og hand
fungerer i virkeligheten.

FRIKIRKEN

Per Saevik og familien er medlemmer i Hergy
frikirke. Han har en prinsipiell tilnermelse
til dette. Du skal vare herre i eget hus,
og frikirken er nettopp det, selvstyrt. Det
radikale lekfolket brot i sin tid ut og dannet
frikirkesamfunnet. Sevik identifiserte seg med
denne selvstendighetsideologien.

- Vi har vart medlemmer i 45 ar. For oss var
det rett a gjore det vi gjorde da. Initiativ, det
a vere herre i eget hus, har preget meg pa
bade dette og andre omrader. Individets frihet
og ansvar sitter sterkt i bevisstheten min,
konkluderer han.
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- Jeg er nok langt mer roseniansk enn haugiansk i

trossparsmdl, smiler Per Saevik.

Vi spgr om han har hatt en omvendelses-
opplevelse, og far til svar at han ble en
bekjennende kristen i |7-arsalderen. Han
overgav seg sammen med flere andre
ungdommer pa Remgy. Flere av dem er
fortsatt hans gode venner.

— Det skulle komme til 2 prege meg pa
mange omrader. Samtidig stiller jeg i en klasse
som er noksa unormal i dag;jeg har folkeskolen
og sendagsskolen. Det er det hele. Ja, sa tok
jeg kystskippereksamen som 18-aring og ble
skipper pa fiskebat da jeg var 23, som yngste
mann om bord. Det var en god opplering i
ansvar, og samtidig en erfaring 2 ta med seg
gjennom et liv med noksa lite utdannelse.

= Du liker a forkynne. Hva forkynner du?

— | pinsen var jeg i Finnmark og talte til
indremisjonsfolk og lestadianere. Det var
en fin opplevelse. Ellers taler jeg jo rett som
det er i frikirken, og da folger jeg naturligvis
tekstrekkene — som varierer gjennom aret.

— Har du et favorittema?

— Jeg er nok langt mer roseniansk
enn haugiansk i trosspersmal. Jeg vil
gierne forankre kristendommen i glede
og frihet i Jesus Kristus. Hauge var litt
mer alvorlig og tung pa dette omradet,
svarer Szvik, som gjerne forkynner nadens
evanggelium og paskemorgens oppstandelse.

KONSERVATIV KRISTEN, LIBERAL
OKONOMISK

Havila driver virksomhet ogsa pa Fergyene.
Sevik forteller at en i ledelsen der borte
har uttrykt forundring over at Savik, som
er sa konservativ kristelig sett, er si liberal
okonomisk.

— Det er et godt poeng. Jeg er liberal
i okonomisk tenkning. Men hvordan
harmonerer det med mitt teologiske stasted?
Du kan vel pd mange mater si at livet mitt er
et paradoks.

- Sa er du israelsvenn ...

— Bakgrunnen for mitt syn pa Israel har
nok med hvordan jeg leser og fortolker
Bibelen, mitt fundamentalistiske bibelsyn. Jesus
kom til jedene, og jedefolket fikk i oppdrag a
formidle Bibelen som Guds ord.

— Da tror du pa landleftene?

— Ja, men pa samme tid skal ikke jeg
tippe eller si noe om nar disse lgftene vil ga
i oppfyllelse. Men de vil gjore det, en gang,
insisterer han og legger til: — Ellers blir verden
ofte svart/hvitt. Mange i Midtgsten har det
vanskelig og lever som flyktninger. Men det
som ogsa er klart, er at Israel skal behandle
disse som medmennesker samtidig som landet
er uten vennligsinnede folk rundt seg. Landet
det eneste demokratiet i omradet. Bare det
er grunn god nok til 3 holde med israelerne.
Nar det er sagt, sa er situasjonen i Midtgsten
noksa kaotisk; Gaza, Syria, Irak, Egypt, krig og
uro. Da er det vanskelig a vaere optimist med
tanke pa 4 fa til en god situasjon.

INTERESSERT | HISTORIE

- Hva leser du?

— Jeg er interessert i historie. Jeg vil gjerne
finne ut mer om hvordan Norge har blitt
som det er. Men akkurat nd leser jeg en bok
pa fergysk om Bradresamfunnets framvekst
pa gygruppen. Hele 10 prosent av folket pa
Fergyene heorte til denne bevegelsen pa
1800-tallet. Nar det er sagt, sa leser jeg nok for
lite. Men du ser papirhaugene pa skrivebordet
her; de krever sitt.

— Hva dremmer du om?

— | min alder vet jeg ikke om jeg har sa
mange dremmer. Jeg tenker vel at sa lenge det
er lystbetont a vare pa arbeid, sa er det ok a
holde pa. Sa prever jeg a sgrge for at jeg har et
greit forhold til mine nare, slik at hvis livstraden
plutselig blir klipt av, sa har jeg fa uvenner og
lite som er uavklart. Men jeg har et optimistisk
syn pa framtiden. Jeg synes det er spennende a
leve. Men nar livet er slutt, ser jeg fram til 4 se
hvordan det ser ut pa den andre siden, avslutter
Per Szvik i samtale med GO WEST.

Bunker Oil

NAR KVALITET ER LIVSVIKTIG

Stgrst langs kysten - Vi leverer der du er! Vi tilbyr flest leverings-

Store nok til 3 veere slagkraftige,

punkter av drivstoff og Mobil smgremidler til alle typer fartgyer

° 1 o - langs kysten. Vi holder Supplyflaten, Fiskeflaten, Plattformer,
sma nok til a vaere smidige.

Seismikk, Skipsverft, Fraktefldten og Passasjerbater/ferger med
kvalitetsprodukter fra Mobil. Kvalitet er livsviktig og det forplikter!

Smoremidler

oto: Gunder Tande Sandersen

Kontakt oss:
Bergen: 55119530 | Alesund: 70104747 | Tromsg: 77 6641 20

Naermeste tankanlegg finner du pa: bunkeroil.no




OVERSKUDD FOR VERFTET | FLORO

Tekst:Asle Geir Widnes Johansen, Fantastiske Osberget

Det ekstraordinzre arsresultatet pa 138

millioner kroner kommer fra en engangseffekt
knyttet til overferingen av virksomheten fra
STX til Westcon og til overleveringen av Deep
Energy-prosjektet.

- Justert for dette er den underliggende
driften likevel positiv.Vi er stolte av innsatsen
til medarbeiderne vare, sier Gustav Johan
Nydal, administrerende direktar ved Westcon
Yards i Florg til Firdaposten.
Omstillingsprosjektet  ved verftet pagar
fremdeles. Gjennom Westcon Group haper
selskapet na a dra fordel av tilgang til markedet
innenfor vedlikehold og oppgradering av
flytende borerigger.

INVESTERER 430 MILLIONER
Selskapene i Westcon Group med hovedkon-
tor i Qlen, leverte i fior en omsetning pa tre
milliarder kroner, men opplever stadig okt
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konkurranse om oppdragene. For & gke kon-
kurransekraften er konsernet i gang med et
investeringsprogram innenfor infrastruktur,
kompetanseheving og prosjektstyringsverktay
verdt over 430 millioner kroner.
Fjorarsresultatet etter skatt endte pa 280
millioner kroner.

— Jeg er stolt over den fleksibiliteten
organisasjonen viser og hvordan vare
kompetente medarbeidere stadig skaper
verdier for vare kunder og eiere.Vi opplevde
svak aktivitet i andre halvar i fjor som
folge av variasjon i oppdragsmengden, og
tilfredsstillende aktivitet i resten av aret, sier
Arne Birkeland, konsernsjef i Westcon Group,
og legger til: — Nar det gjelder overskuddet
for 2013, skyldes en vesentlig del avsetninger
knyttet til prosjekter gjennomfert i tidligere
ar, eksempelvis «Deep Energy»-prosjektet
ved Westcon Yards Florg. Justert for slike

engangseffekter, er resultatet pa det nivaet vi
ber ligge pa.

Westcon har levert en solid drift over flere ar,
og Birkeland er tilfreds med eiernes tydelige
holdning om & reinvestere verdiskapingen i
virksomheten.

— Innen flere markedsomrader opplever vi
okt konkurranse som folge av et hgyt norsk
lennsniva. | tillegg har en rekke nye aktgrer
etablert seg, bade nasjonalt og internasjonalt.
For a goke WWestcons konkurranseevne
investerer vi na over 430 millioner kroner i
infrastrukturtiltak, samt en solid styrking av
kompetanse og prosjektstyringsverktay, sier
Birkeland.

Investeringsprogrammet vil strekke seg inn i
2015, og totalt har Westcon da investert over
én milliard kroner i utviklingen av konsernet.
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TOFF MEN GLAD BUSINESS

- SAMHOLDET |1 SOGN OGC FJORDANE ER STORT

Under ONS 2014 i Stavanger har Fantastiske Osberget ansvar for Sogn og Fjordane-paviljongen med alt fra

bygging av stands, salg av areal og tilrettelegging for utstillere. Restaurant finner du i andre etasje. Den er apen

hele messen.

— Vi har selvsagt god  hjelp fra
underleverandgrer.Vi kan ikke vare like gode
pa alt.Var jobb er design og koordinering av
events; passe pa at alle utstillerne har det de
skal av strem, internett, presentasjonsmatriale,
megbler og ikke minst: At de far en fin
opplevelse! forteller prosjektleder Camilla
Refvik. PA noen av standene har byraet ogsa
designet hele omradet. (Wergeland, Sebastian,

TRANBERG AS

continues to
supply external

lighting with

the longest
life expectancy!

TRANBERG AS
Strandsvingen 6
N-4068 Stavanger:
NORWAY

Tel.: +47 51 57 89 00
Fax.: +47 51 57 89 50
E-mail: info@tranberg.com

www.tranberg.com

TRANBE

Member of the R, STAHL Technology Group

To See and Be
Seen!

26 | GOWESTMAGAZINE.COM

Safeclean, HMR Hydeq, Saga Fjordbase
og hele fellesarealet).

— Det er en fantastisk utfordring
og jobbe med slike store oppdrag.
Vi har mange kunder 3 ta hensyn til,
og samtidig skal vi opprettholde en
”Sogn og Fjordane-profil”. Men det
har ikke vaert noe problem, foler jeg.
Engasjementet og samholdet i Sogn
og Fjordane er stort, og vi har sa mye

- Prosjektleder for
fellesstanden Sogn og
Fjordane Fylkes-

og tilbyr tjenester pa en rekke
omrader innen reklame, tekst,
film, grafisk design, 3D-design,
radgiving og webdesign.

— Pi mine 20 ar i
bransjen har jeg enna ikke hatt
et problem vi ikke har lgst. Vi
setter oss ned sammen med hver
kunde og vurderer hvilke behov
de har. Stgrrelsen pa kundens

spennede som skjer hele tiden. Her kommune: Camilla  selskap spiller ingen rolle. Vi er
gjelder det & bygge gode relasjoner, og Refviki Fantastiske  like dedikerte uansett, sier daglig

det er akkurat det man skal pa en slik
messe. Vi har kanskje aldri vart flinke
til & skryte av oss selv, men til gjengjeld er vi
flinke til 4 spille hverandre gode. Noe som er
bra for fylket.Vi lgfter hverandre, og sa holder
vi gynene apne mot verden, avslutter Camilla.
Fantastiske Osberget har de siste arene vokst
til & bli et av Norges ledende pa sitt omrade

Osberget.

leder Age Grimstad i Fantastiske
Osberget, som har kontor i Mélgy,
Ulsteinvik og Oslo.

— Dette er en toff bransje a vaere i. Men
samtidig er det en glad bransje.Vi satser pa a
vaere kreative og bevisste i alt vi gjor. Vi skal
vare trofaste mot visjonen var: Vi skal ha
fantastisk glade kunder, smiler Grimstad.
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SERVI ULSTEINVIK

Vi er en del av Servi Group AS som er landets stgrste totalleverandgr av POWER
AND MOTION CONTROL. Det omfatter komponenter og systemer innenfor fag-
omradene hydraulikk, pneumatikk, elektromekanikk, glidelagre og vindusviskere til
marine/ offshore.
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Vi har avdelinger i Ski, Tensberg, Kongsberg, Kristiansand, Stavanger, Bergen,
Ulsteinvik, Trondheim, Rissa og Houston.. |1 2013 hadde vi en markedsandel pd 37%, en
omsetning pd NOK 855 millioner og 385 ansatte, fordelt pa 4 selskaper.

Les mer pa www.servi.no

POWER AND MOTION CONTROL



NYE SKRITT HOS KLEVEN

HAR TATT NYE STEG MED ROBOTENE
- OG INVESTERT 250 MILLIONER | NYE ANLEGG

Ved Kleven ligger det en svar rugg som skal leveres til Eidesvik pa senhgsten i ar. Skipet gled presist ut i vannet

I 1. mai som det storste offshorefartoyet sjgsatt fra et norsk verft. «Viking Neptun» kan symbolisere den enorme

satsingen som Kleven har gjort for a bygge ut anleggene sine og effektivisere produksjonen.

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Den 145 meter lange, 3| meter brede og
13.500 tonn tunge Eidesvik-kjempen ruver
hele 13 meter fra bunnen og til hoveddekk.
Med overbygget, de massive kranene og
helikopterdekket er skipet et imponerende
syn for oss som besgker verftet en lummer
dag i slutten av juli. Magasinet Go West er
pa jakt etter siste nytt om Klevens roboter
og blir tatt godt imot av kommunikasjonssjef
Ellen Kvalsund og direkter for produksjon
og innkjop, Tore Roppen. Sistnevnte har
hovedansvaret  for  robotiseringen til
sunnmersverftet.Han mener automatiseringen
vil endre skipsdesignet. Det skal vi straks
komme tilbake til.

EIDESVIK OG MALAYSIA

Kontrakt mellom Kleven og Eidesvik har en
verdi pa rundt |,I milliarder kroner. Den
inneholder ogsa en opsjon pa ytterligere et
fartay. Skipet er et subsea konstruksjonsfartgy
av SALT 301 OCV-design. Det er utviklet
av Eidesvik i naert samarbeid med Salt Ship
Design pa Stord og Kleven. Fartgyet vil ha
en innredning for hele 150 personer og blir
utrustet med to store offshorekraner; en 400
tonns kran og en 100 tonns kran. Skipet er
godt forberedt for 2 mote fremtidige miljgkrav
- ogsa i arktiske farvatn.

Nyliginngikk Kleven kontrakt med det Malaysia-
baserte joint venture-selskapet IES Pioneer
Ltd om bygging av et multifunksjonsfartay av
typen MT 6015. Bedriften ser pa dette bade
som et giennombrudd og en bekreftelse.

— Vi er glade for a kunne offentliggjere
var forste nybyggingskontrakt med en
kunde fra Sergst-Asia. Dette viser at vi er
konkurransedyktige globalt basert pa var
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kvalitet, leveringspresisjon og pris, resonnerer
konsernsjef Stale Rasmussen.

Det er ventet at fartgyet blir kontrahert av
olje- og gasselskaper som opererer pid de
nyoppdagede og dype feltene i Asia og Midt-
Osten. MT-design har lang erfaring fra toffe
forhold i Nordsjoen. Levering er satt til

september 2015, og kontrakten inneholder en
opsjon pa ytterligere et fartay.

NYE SKRITT MED ROBOTENE

P4 beddingen hos Kleven ligger ogsa skroget
til en stor yacht. Det er lett 3 oppdage det
stramme og fine stalarbeidet pad overbygget.
Fremre del er pa plass, bakre del skal snart
loftes og plasseres i det Go West blir vist
rundt pa verftet.

— Dette er stalarbeid av en kvalitet du ikke

har sett for. Det kan vi takke sveiserobotene
for, sier Roppen, som ikke vil rgpe hvem som
vil std som eier av yachten nar den er ferdig fra
verftet: - Jeg bruker 4 si at jeg ikke vet det, ler
han pa spersmal fra magasinet. Fartoyet skal
sjesettes 30. august.
Kleven jobber intenst med a effektivisere
produksjonen. Mye stilbehandling og sveising
skal gjores av roboter.Verftet tar stadige steg i
bruken av ny sveiseteknologi.

— | dag sveiser vi med alle robotene vire,
om ikke n@dvendigvis med alle pa en gang. Men
vi har ikke kommet sa langt at vi monterer
med roboter enna. Derimot har vi testsveiset
med laser. Det fungerer, og vi kommer til a
bruke det i produksjonen.

Under prefabrikasjonen der en stalplate
mgter en annen for farste gang, gjer robotene
90 prosent av sveisejobben. Hoyere kommer
de ikke pa det omradet. Det er ikke like lett
a beregne hvor mye robotene bidrar med
senere i byggeprosessene, men Roppen anslar
at det ligger et sted mellom 10 og 20 prosent
av det som blir sveist pa verftet.

Kleven har hentet hjem det meste av
skrogsammenstillingen, og har ogsd satt
sammen skrog pa Myklebust Verft.

— Vi bygger ogsa skrogmoduler her,
men fremdeles henter vi mer ute enn vi
bygger hjemme. Den mest komplekse delen

NYE SKRITT HOS KLEVEN

Kommunikasjonssjef Ellen Kvalsund og direkter for produksjon og innkjep, Tore Roppen foran konstruksjonsfartey av typen SALT 301 OCV-design til Eidesvikrederiet.

av skroget, nemlig maskinrommet, bygger
vi som vi regel her, forteller Roppen, som
understreker at det er viktig for verftet a
bygge stal, fordi det er ngdvendig 3 besitte den
kompetansen i verftet. Du blir aldri god pa noe
du ikke kan, og da kan du heller ikke vurdere
andres utforelse.

ROBOTENE VIL ENDRE DESIGNET
Det vi sa pa yachtoverbygget, er et resultat
av at robotsveisen gir mindre varmetilfersel
til stalet. Men Roppen legger ikke skjul pa at
prosessen med a fa full uttelling med den nye
teknologien har vart krevende:

— En av de store utfordringene med
roboter, er a fA dem til 4 utfare det de er satt
til 4 gjore. Det gjelder alt fra programmering
til @ luke ut feil i 3D-modell som er grunnlaget

for programmeringen. Dette siste har vi
jobbet mye med, og vi har blitt veldig mye
bedre til 4 luke ut feil fra tegneunderlaget. Det
neste er at vi skal fa robotene til 4 gjore det de
ser, forteller han. Dette er nybrottsarbeid, og
det er utfordrende. Men malet er 3 gjgre hele
robotiseringen mer og mer strgmlinjeformet.

— Hva er neste steg i effektiviseringen?

— Det er a folge etter med logistikken og
flyten.Vi vil skape en helt ny mate 4 produsere
muliggjer  kortere
giennomlgpstid, og da ma vi forandre maten vi

pa. Robotiseringen

jobber pa, for a hente ut gevinsten.

Roppen ser for seg at verft og designere etter
hvert kommer til & lage konstruksjoner som
er optimalisert for a utnytte den teknologien
som blir tilgjengelig. Slik bilene har endret
utseende etter som teknologien tar nye steg,

slik vil det ogsa vise igjen pa skipsdesignet nar
automatiseringen gar sin gang.

Pa omvisningen far GoWest se hvordan verftet
har tenkt produksjonslinjen med flere roboter
og etter hvert produksjon av hele seksjoner.
Vi far ogsd se hvordan arbeidsforholdene og
rutinene i de nye store hallene gir en effektiv
og tidssparende arbeidsprosess, for eksempel
ved at verftet har bygget en utstyrsplattform
pa heyde med tanktoppen i maskinrommet,
slik at det blir mest mulig horisontal arbeidsvei
istedenfor vertikal — som det oftest har vart
nar skipsseksjonene skal fylles med innredning
og utstyr. Alt ngye gjennomtenkt og veldig
tidsbesparende.

TUNGE INVESTERINGER
De siste arene har Kleven investert mye i
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NYE SKRITT HOS KLEVEN

nye anlegg bade pa verftet i Ulstein og ved
Myklebust Verft i Sande. Til sammen snakker
vi om kaianlegg, dokk, produksjonshaller,
kontorlokale og automatisering for rundt 250
millioner kroner. Dette er i ferd med a bli
fullfgrt ti ar etter at fremstdende gkonomer
mente verftsindustrien ikke hadde noen
fremtid her i landet. | dag lukter Kleven-
satsingen av optimisme.

— Dette med a drive verft i Norge har jo
ikke kommet av seg selv. Det du ser her, er
resultatet av at noe stabeiser hadde bestemt
seg for at dette skulle de klare. De kjopte
tilbake verftet fra Kvaerner og gikk i gang,
forklarer kommunikasjonssjef Ellen Kvalsund
i Kleven.

For ti ar siden var det kanskje ikke sa
populert med norske industriarbeidsplasser.
Man snakket mye om utflagging og jakt etter

|

billig arbeidskraft. Nar er det mange som
liker a kle pa seg hjelm og bli vist rundt hos
industrifolket pa Nordvestlandet. | ar har
Kleven hatt besgk bade av statsminister Erna
Solberg, nzringsminister Monica Maland og
Ap-leder Jonas Gahr Stere.

—Vi synes det er fint at mange vil komme
hit for & se levende industri, smiler Kvalsund.

REKRUTTERER LOKALE
UNGDOMMER

Kleven har en ordrebok pa I | skip til en verdi
pa 7,5 milliarder kroner. Samtidig oppleves
konkurransen i verftsmarkedet som toffere
enn noen gang,

— Her er mange verft som har ledig
kapasitet, ogsa i Norge. Det er aldri bra for
prisnivaet, sier Roppen, som likevel tror
Kleven er godt rustet til kommende slag.

TAF-eleven Kathrine Furnes ved en av robotene.
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Bedriften rekrutterer stadig inn unge
medarbeidere, og har ingen ting imot at
de kommer fra nzromradet. Nylig ansatte
verftet tre ungdommer fra Ulstein og Hareid
som traineer. To av dem er jenter og har tatt
teknisk utdanning. Na far de et ar med intensiv
praktisk lzering hos Kleven.

Ved en av robotene mater vi ogsa TAF-eleven
Kathrine Furnes. Hun er fra Dimna og bor like
ved verftet. Na passer hun sveiseroboten og
far gode skussmal:

— Kathrine er veldig flink, hun tar det fort.
Det er akkurat slike ungdommer vi vil ha,
lokale og med teknisk interesse, avslutter Ellen
Kvalsund og Tore Roppen.

i
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SER OPPGANG | MARKEDET FOR
ANKERHANDTERINGSFARTOYER

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Da Go West besgkte bedriften for ferien,
hadde de landet en kontrakt med det
amerikanske  rederiet Edison = Chouest
Offshore om levering av dekksmaskineri til
fire store ankerhandteringsfartay. Fartgyene
er designet av North American Shipbuilder
Inc. og skal bygges i Brasil av Estaleiro Navship
LTDA. Kontraktsverdien for Rolls-Royce er
pa 500 millioner kroner. Leveransen fra Rolls-
Royce bestir av lavtrykksvinsjer, hekkruller,
ankerhandteringskraner og sakalte anchor
launch and recovery systems (A-LARS). Alle
mekaniske, hydrauliske og elektriske systemer
inngar i leveransen. Farste leveranse skal finne
sted i mars 2015, den siste i januar 2017.
Rolls-Royce skal ogsa levere komplett
dekksmaskineri til en ankerhandterer (AHTS),
designet for arktiske forhold. Fartgyet skal
bygges avVard for Bourbon Offshore Norway.
Slike ankerhandterere er bygd for a handtere
ankrene til oljerigger og a utfere flytting
av oljerigger. De kan ogsa fungere som
forsyningsskip, og dette fartgyet kan ogsa
vare med pa redningsoperasjoner.

STOR KRAFT

— Bourbon har valgt 4 ga for stor kraft og stort
volum pa bade ankerhandteringsvinsjene og
hjelpevinsjene. Dette betyr at fartgyet vil veere
i gverste klasse nar det gjelder vinsjekapasitet
sammenlignet med alle ankerhandterere
som er bygd til n3, forteller plassjef Roar
Engas og salgssjef for ankerhandtering og
dekksmaskiner, Ottar Antonsen, hos Rolls-
Royce i Brattvag.

Rolls-Royce skal ogsa levere dekksmaskineri
til de havgiende slepefartgyene som er
designet av Ulstein Design & Solutions for det
nederlandske rederiet ALP Maritime Services.
Skipene er designet for a utfgre store slep,
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som for eksempel offshorerigger og flytende
produksjonsenheter  (FPSO), over lange
distanser. Slepekraften til hvert fartgy vil vere
om lag 300 tonn, og de vil ogsa bli utstyrt for
ankerhandtering.

— Dette prosjektet er et godt eksempel
pa hvordan solid industrikompetanse gjor
oss til en foretrukket samarbeidspartner
for innovative rederi og designteam. De nye
fartayene vil plassere ALP Maritime Services
i eliteserien innenfor store havgiende
slepeoperasjoner mellom kontinentene, seier
Ottar Antonsen. Dekksutstyret fra Rolls-
Royce inkluderer et komplett lavtrykksvinsj-
system og hekkrulle. Vinsjene for slep og
ankerhandtering er utviklet i samarbeid
med designer og rederi spesielt for disse
fartgyene. Rolls-Royce skal ogsa levere ror og
styremaskiner.

FLERE ARSAKER TIL OPPGANGEN
Engas og Antonsen mener det er flere
arsaker til den oppgangen de na ser
for  ankerhandteringsfartayer. De  ser
kontraheringer bade i USA, Asia og Brasil. Na
kommer ogsa Norge etter.

— Dette har nok for en stor del
sammenheng med at tallet pa rigger som er
under bygging, ogsa har fatt oppdrag, og flere
kommer.Man forventer at antall brgnner rundt
om i verden vil gke, og dette trigger bygging av
rigger og drillskip. Da sker ogsa behovet for
ankerhandteringsfartgy, resonnerer Antonsen,
som peker pa at trenden na gar i retning av
prelagte ankersystem som skal serge for at
riggene kommer seg raskere i arbeid nar de er
slept pa plass.

LANG TRADISJON
Rolls-Royce Brattvag har nesten 500 ansatte.

Noen av dem jobber med produksjon av
styremaskiner; og en god gjeng med service/
ettermarked, mens flertallet jobber med
a utvikle og produsere dekksmaskiner til
avanserte  offshorefartay. Dekksmaskineri
betyr vinsjer i ulike sterrelser, kraner og et
20-talls andre produkter som er utviklet med
tanke pa a lage sa sikre arbeidsforhold som
mulig pa dekk.

Fabrikken ble etablert som Hydraulik AS i
1941, og senere kjopt av ULSTEIN og solgt
videre til Rolls-Royce via Vickers pa slutten av
1990-tallet.

—Vi ma nevne det gode samarbeidet vi har

med |.P. Huse. Hydraulik ble til og med startet
med kapital fra |.P. Huse, sier Antonsen og
Engas.
Mens Rolls-Royce i Brattvag er verdensledende
pa mindre vinsjer, er Huse verdensledende
innen konstruksjon og produksjon av stgrre
vinsjer til ankerhandteringsfartgy. I.P. Huse
er lokalisert pd Hargya i Sandgy kommune
mellom Molde og Alesund. Bedriften har
ca. 130 ansatte. De produserer vinsjer til
spesialfartey og flytende oljeinstallasjoner.
Vinsjeanleggene kan ha en trekk-kraft pa
over 600 tonn, og kundene er oljeselskaper,
rederier og skipsverft. All markedsfering, salg
og service blir gjennomfert i samarbeid med
Rolls-Royce Marine.

SAFER DECK

Roar Engas og Ottar Antonsen er spesielt
stolte av et prosjekt de har gjennomfert
de siste arene, nemlig det som gir under
betegnelsen «Safer Deck». Gjennom et
nitid utviklingsarbeid i nzrt samarbeid med
verft, rederier og sjofolk om bord — har
Rolls-Royce i Brattvag klart a tilpasse og
utvikle dekksmaskineri som har redusert

~

Teamleder pa monteringslinjen Bernt Hugo Indrestand (t.h.) sammen med leerling Emil Sylte.
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ulykkesfrekvensen om bord betraktelig de
siste 10 arene.

— Det har blitt mye sikrere og langt mer
effektivt for dem som jobber pa dekk. Safer
Deck er et av de beste prosjektene i klyngen,
og det startet i naert samarbeid med studenter
ved NTNU — som ville finne ut hva som var
«best practice» for ankerhandtering, forteller
Engds og Antonsen, som legger vekt pa at
bedriften har satset mye pa a knytte til seg
ansatte med erfaringskunnskap:

- Vi driver for eksempel et teknisk,
funksjonsbasert salg. Vi blir aldri de billigste
pa markedet. Vi baserer oss pa teknologi og
kunnskap. Ingen som driver med salg hos
oss, er kommersielt utdannet. Vi vil ha folk
med praktisk erfaring: matroser, kapteiner,
maskinsjefer; reisemontgrer som kjenner
produktene ut og inn, i det hele tatt gnsker
vi et teknisk, funksjonsbasert salg som sikrer
kundene gode og trygge arrangementer om
bord.Vare selgere vet hva de snakker om. Pa

Plassjef Roar engds (t.v.) og salgsjef Ottar Antonsen foran anlegget til Rolls-Royce i Brattvdg.
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storre offshore ankerhandteringsfartay har
vi en markedsandel pa 90 prosent. Det er vi
stolte av.

SYKLISK MARKED
— Hva er hovedutfordringen?

— Det er et veldig syklisk marked. Det
kan ligge helt dedt i perioder, og sa kommer
det, ofte i stor fart. Mange skip blir bygget
pa spekulasjon, og er avhengig av & sikre seg
oppdrag etter hvert. Det er mange moment
som skal klaffe. Vi har hatt en tung periode
en stund, fer vi na ser at det er i ferd med
a lgsne. Men vi har sgrget for a utvikle oss
i darlige tider, og i det kontraheringsbglgen
slar til, er vi klar. Slik sett er det vi driver med,
en marerittbusiness for gkonomer — som ser
etter oppgang ar etter ar. Men vi er vant til
dette, og na ser vi altsd en ordreinngang som
er det dobbelte av hele fioraret.Vi er rett og
slett pa veg opp av bglgedalen, smiler Engas,
som likevel har fatt en ny utfordring pa tampen
av forste halvar:

STEDSVALG FOR STYREMASKIN-
FABRIKK

Rolls-Royce Marine er inne i en prosess
der fremtiden til styremaskinfabrikken i
Brattvag skal avgjeres. Det har vaert snakk om
lokalisering pa et sted i fremtiden, i Brattvag,
Os utenfor Bergen eller et sted i @st-Europa.
Ordferer Bjorn Sandnes i Haram tok sammen
med Haram narings- og innovasjonsforum i
juni initiativet til 2 sende et brev til Rolls-Royce
med spgrsmal om hva kommunen kunne gjgre
for de bedriftene som er etablert der. Haram
er en av de storste industrikommunen i landet;
hele 48 prosent av arbeidsstyrken er sysselsatt
i industrien, selv om det ikke er sa mange som
jobber direkte med styremaskiner.

For ferien kom det signaler fra Rolls-Royce
Marine om at de ikke kommer til 3 avgjgre om
fremtidig lokalisering av styremaskinfabrikken
for i slutten av august. Men det er likevel klart
at produksjonen skal samles pa ett sted.

Specialist services

for fast-track
results

Everything you need to deliver

GAC Norway’s specialist services fast-track your business through creativity,
certainty and innovation. From ship agency, ship spares logistics and
procurement to chartering, project logistics and bunker fuels, we have the
flexibility to adapt swiftly to your specific requirements and accelerate your
goals across land, sea and air - from Oslo to Spitsbergen and deep into the
Arctic. Discover how our specialist services can help deliver your results.

Find us on
facebook.com/GACgroup

Delivering your strategy.

GAC Norway AS
offshore.norway@gac.com
Tel: +47 4831 4044 (24/7)



KORTREIST ENERGI

STORLEVERANDOR TIL DEN

MARITIME INDUSTRIEN

Tussa har blitt en stor kraftleverandor til den maritime industrien. De har sikret seg kunder som Rolls-Royce,

Kleven og ULSTEIN. | tillegg har Tussa en rekke underleverandgrer innen denne naringen i portefgljen sin. Tett

oppfolging og bransjekunnskap er nokkelen til suksess i dette markedet.

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Den maritime naringen er stor og viktig
pa Sunnmere og dermed ogsa sentral for
Tussa-24 sitt bedriftsmarked. Tussa-24 er salgs-
og markedsselskapet hos Tussa. Kompetansen
og nettverket selskapet har opparbeidet
seg gjennom de store, lokale kundene, gir
et godt grunnlag til 3 na kunder utenfor det
geografiske kjerneomradet.

—Vi er en liten kraftleverander i nordisk
sammenheng, men er veldig tungt inne hos
store bedrifter i vart eget kjerneomrade. Det
kunne vi ikke klare om vi ikke fremstar som en
profesjonell leverander, oppsummerer salgssjef
Margrete Heltne Hovde og energiradgiver
Frank Vatne i samtale med Go West.

KAMPANJE

Tussa-24 har malrettet en kampanje mot
selskaper som jobber i eller opp mot den
maritime klyngen. | arbeidet bruker de
toppreferansene sine, og har fatt lov til 2 bruke
bade ULSTEIN, Kleven, Ulmatec og ABB som
drahjelp mot nye kunder.

— Dette med kortreist kan naturligvis
vare et poeng nir det gjelder strem. For
oss handler det likevel ikke bare om geografi,
men mest om at man gjennom Tussa far en
kraftleverander som folger kundene tett.
Der mener vi at vi ligger veldig godt an i
forhold til andre leveranderer. Mange av
kundene er flinke til 2 holde seg oppdaterte.
Selv. om vi nd er inne i et ar med lave
kraftpriser, gnsker de likevel & optimalisere
energikostnadene, forklarer Heltne Hovde.

KRAFTRAPPORTER HVER UKE
Hver uke senderTussa-24 ut en kraftrapport til
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Kraftbersen hos Tussa i arbeid. Leder Tor Wilhem Havdg i midten.

bedriftskundene med oppdatert informasjon
om utviklingen i kraftmarkedet. Selskapet har
mange hundre kunder pa mottakerlisten. |
tillegg til & vaere en informasjonskanal mener
Tussa-24 at rapportene skaper tillit og bygger
relasjoner til kundene:

— Vi opererer i et marked der mange
tilbyr det samme produktet og med marginale
forskjeller mellom de ulike tilbyderne.Daer det

viktig a skille seg ut med service og oppfalging.
Den maritime nzringen er prosjektorientert.

De vil ofte kunne ha behov som endrer seg
i kontraktsperioden. Derfor gnsker vi a vere
tett pa med markedsoppdateringer. Gjennom
ukerapporten var har vi det grunnleggende
verktgyet pa plass. Vi har ogsa kunder som

tidvis trenger oppfolging fra dag til dag. Mélet
vart er a vere raskt pa ballen nar kundene er i
en avgjerende fase, forteller Heltne Hovde og
Vatne.

Tussa-24 har ogsa kunder som vektlegger a ha
en fast pris over tid. Da far de rad og hjelp
til det.

Kampanjen til Tussa-24 ble innledet pa beste
vis i juni — giennom en ny kraftavtale med
Ulstein Verft, som saledes videreforer sitt
kundeforhold til selskapet de neste to arene.

KRAFTBGRSEN

Heltne Hovde og Vatne legger ikke skjul
pa at det faglige miljget i tradingavdelingen
Kraftbagrsen hos Tussa er en viktig arsak til

Salgssjef Margrete Heltne Hovde og enegirddgiver Frank Vatne i Tussa-24 AS.

at selskapet er sa dyktig pa rapportering og
oppfelging. Denne avdelingen selger den
kraften Tussa produserer; inn til det felles
kraftmarkedet — og kjoper tilbake sa gunstig
som mulig. Den tette overvakingen med
erfarne og dyktige personer i spissen, er en
nokkel for selskapet. Leder for Kraftbgrsen
er Tor Wilhelm Havdg. Det er han som star
for den faglige analysen i kraftrapporten. Han
har lagt vekt pa a& bruke grafikk for a vise
utviklingen i kraftprisen. Du skal fa med deg
hovedbudskapet ved a kaste et raskt blikk pa
rapporten. Samtidig er Tussa-24 alltid parat til
a bringe kunder dypere inn i materien.

— Det er viktig at vi har en felles forstielse
av utviklingen i kraftmarkedet, sier Havag,

som har hyppige moter med salgsapparatet i
Tussa-24 slik at de skal vere oppdaterte pa
markedsutsiktene til enhver tid.

— Rapportene vére er pa mange mater en
forlenget arm ut til kundene, der vi presenterer
en ngytral analyse av markedssituasjonen slik
den er akkurat i det vi leverer rapporten, sier
Havag.

KORTREIST ENERGI

FAKTA

Tussa er et ledende og solid kraftkonsern pa
Nord-Vestlandet og har en kraftproduksjon
pa 680 GWh per ar TUSSA-24 AS er
salgs- og markedsselskapet i Tussakonsernet
og er en landsdekkende kraftleverander
For Tussakonsernet var 2013 preget av
kraftproduksjon godt under det normale og
et historisk godt resultat for nettvirksomheten.
Regnskapet viser samlet driftsinntekter pa
834,3 millioner kroner og et driftsresultat
pa 152,7 millioner kroner. Resultat fer skatt
var ||l millioner kroner og etter skatt var
resultatet 60 millioner kroner:

Du finn meir info pa
WWW.TUSSA.NO
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Tekst:Asle Geir Widnes Johansen, Fantastiske Osberget

Det seier dagleg leiar Johannes Kr. Bjgringsoy
i Sebastian AS. Selskapet har spesialisert seg pa
teknisk og operasjonell kompetanse knytt til
system pa avanserte offshorefartay og mobile
offshoreinstallasjonar. Sebastian kontrollerer
og utviklar verifisering, forsikring (assurance)
og etterleving for kundane sine.

Med 20 &rs erfaring innan olje og maritim
industri har Sebastian samla opp kunnskap
og erfaring over ein brei skala. Teamet i
selskapet har omfattande erfaring fra arbeid
pa verft, mobile offshoreinstallasjonar og om
bord i skip. | det heile kan selskapet skilte
med ein kombinasjon av ingenigrkunnskap
og kapteinserfaring som garanterer for ein
paliteleg og effektiv giennomfering av FMEA-
tenestene (Failure Modes an Effects Analysis),
som er eit av Sebastians hovudomrade.

VERDSTOPPEN

— Eg meiner vi tilbyr det beste verktoyet
og sit pa den beste kunnskapen som til saman
kan gi kundane den tryggleiken dei trenger
med tanke pa operasjonell stabilitet, sikkerheit
og kontroll, seier Bjoringsoy, som har kundar
bade mellom oljeselskap, kontraktgrar og
reiarlag over hele verda.

— Dette er ein global business, og vi drar
dit der det er bruk for tenestene vare uansett
kvar det matte vere.
| dagens marknad blir fartgya og installasjonane
stadig meir kompliserte. Bjoringsgy veit at
Sabastian AS kan bidra til at eigarane er sikre
pa a fa det dei betaler for: — Dersom vi blir
involvert i prosjektet pa eit tidleg tidspunkt,
kan eigarane vere trygge pa at dei har ein
kompetent radgivar i byggeteamet som tar
vare pa eigarane sine interesser.

SJEKKAR OPERASJONELLE
PROSEDYRAR

Sebastian identifiserer potensielle farar og
hjelper til med a avverje hendingar som
kan gi nedetid, okonomiske tap og i verste
fall miljgskadar, ulykker og fare for liv og
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Fv.: Geir Sindre Royset, Master Mariner/FMEA Auditor, Elisabet L. Haugen, Administration Manager, Johannes Kr.

Bjeringsay, President & CEO.

helse. Tenestene er basert pa: regelverk og
retningsliner, bransjestandardar og beste
praksis.

— Vi gar gjennom dokumentasjonen og

sjekkar dei operasjonelle prosedyrane i detalj.
Slik far du kontroll over det operasjonelle.

Deretter hjelper vi deg med etterleving slik
at du kjenner at du har styringa, forsikrar
Bjeringsey. Han kan fortelje at han ofte moter
mistydingar rundt redundans-omgrepet. At
utstyret er duplisert, er ikkje alltid nok:

— Eg har ofte sete om bord i eit fly og sett
ut pa de to vengene og undra meg kva som
skjer om vi mister den eine vengen?

Har tilsett kapteinar for a auke servicenivaet
Sebastian AS har det siste dret tilsett tre
erfarne navigasjonsoffiserar for a styrke
servicenivaet og bemanninga pa tenestene
sine inn mot det operasjonelle.

— Mange oppfattar oss som eit ingenigr-

firma. Det er vi ogsa. Men kapteinskompetanse
gier oss gode pa det operasjonelle
innan offshore og mobile installasjonar.
Kapteinskompetansen ~ kompletterer  den
tekniske kompetansen vi har fra fer.Vi trur at
mange kundar vil nytte denne tenesta bade
i samband med nye design, nybygg og vanleg
skipsoperasjon. Sebastian har ein langsiktig
strategi, og dette er heilt i trad med strategien

var, konkluderer Bjgringsoy.

SORGER FOR AT
NODSTENGESYSTEMET
FUNGERER

Sebastian har hjelpt Norshore Management
AS med ngdstengesystemet til det avanserte
boreskipet Norshore Atlantic, som reiarlaget
har bygt ved eit verft i Indonesia. Tenestene fra
Sebastian har vore avgjerande for at reiarlaget
kunne kome i mal med prosjektet. Eit system
for n@dstenging, eller sakalla ESD — emergency

shut down, skal avdekke giftig eller eksplosiv
gass og stenge av.

— Vi gir rad om kvar detektorane skal
plasserast og sgrge for at designfilosofien heng
saman slik at det heile fungerer optimalt.
Bjeringsay er stolt av at selskapet har vore med
pa det som har blitt ei suksesshistorie.

— ESD er eitt av spesialomrada vare.

Gjennom dette prosjektet har vi fatt vise
fram den unike spesialkompetansen var.Vi har
faktisk opplevd at det har kome endringar i
vegleiingsdokument som fglgje av det vi har
gjort med Norshore Atlantic. Arbeidet med
boreskipet gjorde elles Norshore til ein av dei
starste kundane vare i 2013, forklarer han.

Norshore Management er eit nytt reiarlag.

Dette var forste skipet til selskapet. No er dei i
ferd med a bygge ein bat til;denne gongen ved eit
verft i Kina. Sebastian har fatt i oppdrag av Marin
Teknikk a levere ein dokumentasjonspakke for
nybygget.| tillegg @nskjer Norshore a engasjere
Sebastian til a felge opp verftet i Kina.

SPENNANDE KONTRAKT MED
STATOIL
Sebastian AS har ogsa avtale med Statoil i
samband med den nye CAT I-riggen som
skal kunne operere under ekstreme forhold
i arktiske strgk. Igjen skal gjengen i Ulsteinvik
bidra til trygge og sikre operasjonar.
Det er det Oslo-baserte selskapet Inocean
som har fitt kontrakten pa design til dette
prestisjeprosjektet. Riggen blir eit boreskip som
skal operere i opp til to meter is, der andre
riggar ma gi tapt. Kanskje er dette den mest
avanserte og sofistikerte eininga som er utvikla
for boreoperasjonar. Med andre ord eit helt
nytt konsept i verdssamanheng. Andre selskap
har provd seg pa liknande prosjekt, men feila.
— Det er spennande & vere med pa noko
nytt. Statoil var den sterste kunden var i 2013,
og vi tolkar denne avtalen slik at dei er nggde
med dei oppdraga vi har utfert. Vi hiper vi
far sjanse til a vere med vidare, kommenterer
Bjoringsoy.

ahlsell

som mulig.

sa miljgeffektive som mulig.
e AVFALL: Alt avfall fra Ahlsell skal
kjeldesorterest.
e PERSONAL: Tilsette i Ahlsell skal
reise minst mulig og veere milje-
bevisste i forhold til papirbruk.

AHLSELL
Brendehaugen 22
6065 Ulsteinvik
TIf: 51818500

Fagomréde: VVS, VA,
Industri, Verktay og
arbeidskleer, Elektro

ET GRONNERE AHLSELL

e LOGISTIKK: All transport av varer og
mennesker skal skje s& miljgvennlig

e BYGG: Alle Ahlsells bygg skal veere

‘ Ahlsell er skoleeksemplet
pa hvordan vi mener at
norske bedrifter bgr handle.
Bard Vegard Solhjell

Tidligere Miljgvernminister

FAKTA

Sebastian AS vart etablert i 1994. Selskapet
har i dag ti tilsette. Dagleg leiar er Johannes
Kristian  Bjeringsay. Hovudkontoret ligg i
Ulsteinvik sentrum.

Omsetning: 17,5 millionar kroner. Resultat 2,4
millionar kroner (201 3-tal)

Sebastian har spesialisert seg pa teknisk og
operasjonell kompetanse knytt til system
pa avanserte offshorefartey og mobile
offshoreinstallasjonar.

Selskapet  har  to  forretningsomrade.
Consultancy & Engineering og DP & FMEA.

Du finn meir info pa
WWW.SEBASTIAN.NO

www.ahlsell.no
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SATSER 30 MILLIONER

PA TEKNOLOGISENTER

STADT satser pa a utvikle teknologisenteret
videre med tilgang til sjo, og forventer at
kommunen og Kystverket folger opp med
utviklingen av  havnebassenget slik det
foreligger i Nasjonal transportplan.

—Vi er i gang med var stgrste investering
sa langt. Nybygget blir pa 3000 kvadratmeter,
sier daglig leder Hallvard L. Slettevoll i STADT
AS. Senteret blir viktig for at bedriften skal
kunne ekspandere videre i sin internasjonale
satsing pa elektriske fremdriftssystemer til skip.

MEDSPILLERE

Innovasjon Norge og den nye bankforbindelsen
DNB er sentrale parter for STADT
EIGEDOM AS i dette prosjektet. — Uten
disse medspillerne hadde ikke senteret blitt
realisert, slar Slettevoll fast.

Bygget skal vaere klart for innflytting i mai 2015
— og er dimensjonert for langt flere ansatte i
STADT AS enn det man har i dag:

— Vi vil rekruttere personell i mange
kategorier ~ fremover:  elektromonterer,
senioringenigrer,
logistikkmedarbeidere.

salgspersonell og

REKORDSTOR ORDRERESERVE

| 28 ar har STADT AS vart spesialisert pa
vekselstrems motordrifter, reguleringsteknikk
og elektriske fremdriftssystemer for skip. Et
viktig fokus for STADT har i alle disse arene
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vaert a utvikle bzrekraftige og miljgvennlige
Izsninger som vil ha positiv innvirkning pa
globale klima- og miljgutfordringer. Selskapets
nyeste produkt er STADT STASCHO,
en patentert — «no-lossy-omformer for
turtalls- og effektregulering av alle typer
elektromotorer opp til 100 MW.

— Med vart brede produktprogram kan
vi skreddersy optimale lgsninger for hvert
individuelle prosjekt, sier Slettevoll.
STADT har per i dag en rekordstor
ordrereserve pa hele 22 skipssystemer til en
verdi pa godt over 200 millioner kroner.

STADT STASCHO TILDELT
MIL)OPRIS

STADT gikk av med seieren da Offshore
Support Journal karet arets miljg- og
teknologipriser i London under en stor galla
med 450 internasjonale bransjefolk til stede.
Prisen ble gitt i sterk konkurranse fra STADTs
aller storste internasjonale konkurrenter.
Gjerdsvika-bedriften fikk prisen for den
populzre patenterte STADT-teknologien for
skipsfremdrift, en teknologi som reduserer
miljgutslippene og gjor skipene langt mer
okonomiske og sikre i drift.

Annual O

\, SI.JDpDI'l J.L
Y

Environmental Award

Daglig leder Hallvard
"L Slettevoll under

prisutdelingen i London.

SPIRIT OF
INNOVATION

‘Island Performer’ delivered to Island Offshore is the next
generation subsea vessel from ULSTEIN.

We work continuously to improve existing technology, products
and solutions to make them safer, smarter and greener.

Learn more about our deliverables and new solutions
by visiting our stand B29o -30 at ONS.

www.ulstein.com
> 3¢ O -
Innovation Expertise Quality Added value
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Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Vik @rsta AS er Norges ledende produsent
og leverandgr av komplette flytebrygge-
og marinaanlegg med merkenavnet Orsta
Marina Systems. Bedriften prosjekterer og
leverer flytebrygger i stal og betong, utriggere,
bommer, landganger, porter og bglgedempere
til kaier, batplasser og brygger over hele
Norge.Vik @rsta AS har snart 30 ars erfaring
i produksjon av flytebrygger og utstyr til
smabathavner og fiskerihavner. Bedriften
er ogsa en voksende akter i det europeiske
markedet, og har levert anlegg til m.a. Sverige,
Island, Orkngyane, Shetland, Tyskland og Gran
Canaria.

GO WEST meter markedskoordinator Petter
Sandnes ogmarkedssjeffor forretningsomradet
marina, Frank Hakon Garnes, i bedriftens fint
beliggende lokaler ved Q@rstafjorden.

—Vare produkter er konstruert og testet
ut for et milig du finner langs kysten pa
Vestlandet og nordover. Det er bygd for 3 tale
dette klimaet bade med tanke pa styrke og
holdbarhet, forsikrer Garnes og Sandnes.

— For dagens kunder er det viktig at
anlegget passer til de lokalitetene der det skal
ligge. Dessutan er det viktig med lang levetid.
Bedriften samarbeider med Sintef om & gjore
bolgeanalyse av aktuelle steder.

DESIGNER, PROSJEKTERER OG
LEGGER UT

Vik Orsta bade designer, prosjekterer,
produserer og legger ut marinaanleggene.
Dermed far kundene det hele nokkelferdig
og har bare en leverander a forholde seg til.
Bedriften er totalleverander av det som er et
rent norsk produkt, ettersom det aller meste
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Bildetekst

av delene er laget i Norge.

—Vi iVik @rsta har satt standard nar det
gjelder levetid. Da snakker vi om 40 ar, sier
Garnes.

— Kan en marina vare i 40 ar?

— Ja, safremt den er designet, konstruert
og bygget for det. Det mener vi en marina bgr
vere. En marina skal vere et trygt og godt
sted for bater og bateiere; en god investering,
ikke til irritasjon og forfall.

Kundene til Vik @rsta kommer som nevnt fra
hele landet og fra flere land i Europa. Det kan
vaere alt fra enkeltkunder som bare skal ha en
batplass, til kunder som trenger flere hundre
plasser. Lokalt er Nerlandsgy smabatlag, Volda
smabatlag og Rjaneshamna mellom kundene.

Bedriften skal ogsa levere flytebrygger i betong
til Trondheim brannstasjon ved Nidelva. De
har ogsa levert til prestisjeprosjektet Grilstad
Marina i Trondheim.

ET FLOTT ANLEGG
- Grilstad er et fantastisk anlegg.Vi har levert
50 plasser; men til sammen skal det bli 800.Vi
haper selvsagt at vi far vere med pa noe av
denne utbyggingen videre, sier Garnes.
Han poengterer at prosjekteringsarbeidet er
minst like viktig som produktet. Du skal vite
at du far en trygg havn nar du handler med
Orstabedriften.

— Det har hendt at vi har takket nei
til prosjekter fordi vi mener omradet ikke

Vik @rstas anlegg ligger idyllisk til ved @rstafjorden. Fv.: Markedskoordinator Petter Sandnes, salgsansvarlig Bjorge Kvalsund og markedssjef Frank Hdakon Garnes.

egner seg til havn.Vi legger bare ut marinaer
i omrader vi mener er velegnet. Derfor fikk
vi da heller ikke noe vesentlig mersalg etter
Dagmar (som var et ekstremvaer natt til
mandag 26. desember 201 |), smiler han.

Vik Orsta har et operativt salgskorps over
hele landet. Fagkunnskap og kjennskap til
kundene er viktige stikkord.

OVERFLATEBEHANDLING
Marinaavdelingen drar nytte av bedriftens lange
erfaring med overflatebehandling. CombiCoat
er Vik @rstas kombinasjon av varmforsinking,
sinkfosfatering og pulverlakkering.

— Behandlingen gir en unik beskyttelse
mot korrosjon og slitasje, samtidig som

overflaten far en lekker finish.Varmforsinking med varmforsinking siden 1947, og har i dag
er i de fleste tilfeller den beste og rimeligste to moderne varmforsinkingsanlegg, avslutter
korrosjonsbeskyttelsen av stal. Vi har drevet Frank Hakon Garnes og Petter Sandnes.

FAKTA

Vik @rsta AS er ledende kunnskapsbedrift og leverander av trafikksikringslgsninger innen
markedsomradene Lysmast, Tunnelsikring og Trafikksikring i Norge. De er ogsd en ledende
marinaleverandgr giennom kvalitetsmerket @rsta Marina Systems. Bedriften er lokalisert i @rsta og i
Vik i Sogn.

Arbeidsstokken har betydelig kompetanse og disponerer et rasjonelt og moderne produksjonsutstyr som
inkluderer egne varmforsinkingshaller og pulverlakkanlegg. Vik @rsta AS er det sterste enkeltselskapet i
Saferoad Group med ca. 300 ansatte og en omsetning pa 627 millioner kroner i 2013.

Du finner mer info pa
WWW.VIKORSTA.NO
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SERTIFISERT SOM MILJ@FYRTARN

LEVERER DRIVSTOFF OG
SMOREMIDLER TIL KYSTFLATEN

Mobil smgremidler til kystflaiten og andre fartoy.

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

Pa landsiden leverer selskapet drivstoff
og fyringsoljer til
privatmarkedet. Bunker Oil har ogsi en

autoindustri-  og

kijede av automatiserte bensinstasjoner
konsentrert i Mgre og Romsdal, Troms og
Finnmark, samt Oppland og Ser Trendelag.
Den til nd siste bensinstasjonen ble dpnet i
Skarbevik i Alesund i juli. | alt har selskapet
40 bensinstasjoner rundt om i landet. Bunker
Oil har ogsa leveranser til en del frittstiende
stasjoner. | tillegg til drivstoff og brenseloljer
distribuerer de ogsa Mobil smereoljer.

HOVEDBASE | ALESUND

GO WEST mgter daglig leder Jan Kleven
og salgssjef Edgar Ulvestad i selskapets
hovedkontorer i Skarbavik i Alesund. Med et
opphold under krigen har Bunker Oil eksistert
siden 1938, hele tiden lokalisert til Alesund
og hele tiden med bunkers og smereolje
pa menyen. De fgrste arene hovedsakelig til
fiskeflaten, et marked som fortsatt er viktig,
men i dag leverer selskapet til alle typer
fartoyer, ogsa cruiseskip. De leverer ogsa til
industrianlegg og litt til hustander som enna
har oljefyring.

Bunker Oil har vokst kraftig opp gjennom
arene, ikke minst de siste fem. | 2009 var
omsetningen pa en milliard kroner. | fior
passerte de 3,2 milliarder; og i innevarende
ar kan omsetningen fort nazrme seg fire
milliarder kroner. Men daglig leder Kleven er
rask med & presisere at veksten i omsetning
de siste ti arene ikke bare reflekterer okt
volum. Oljeprisen spiller ogsa inn.Til syvende
og siste er det hva selskapet sitter igjen med
pa bunnlinjen som betyr noe. Bunker Oil
leverer jevne overskudd, men marginene i det
maritime er ikke store, vi snakker kanskje om
1-2 prosent nar alle kostnader er trukket fra
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Med 30 tankanlegg langs kysten er Bunker Oil AS det selskapet som tilbyr flest leveringspunkter av drivstoff og

Salgssjef Edgar Ulvestad (t.v.) og daglig leder Jan Kleven i Bunker Oil.

og skattefuten har fatt sitt.

| dag har selskapet 38 ansatte, men sysselsetter
over det dobbelte hos samarbeidende
virksomheter som tankbiler og forhandlere
rundt om i landet.

FLEST ANLEGG

— | dag fremstar vi som et oljeselskap pa linje
med andre oljeselskap. Men vi konsentrerer
oss om kysten. Vi er det selskapet som har
flest anlegg langs kysten, i alt rundt 30 med

smatt og stort. Dessuten gar baten var, M/T
”Kystbunker”, i rute fra Florg til Kirkenes. Han
forsyner de mindre anleggene i distriktene
med leveringer av bunkers og smereolje.
Dette forer til stor lokal tilstedevarelse.
Noe som ikke minst er viktig for fiskeflaten
i Lofoten, pa Helgelandskysten og i Finnmark.
Vi er helt avhengig av M/T ”Kystbunker” for
a opprettholde de sma anleggene, sier Kleven
og Ulvestad. Kystbunker kan ogsa pumpe
drivstoff rett i fartey — som for eksempel
cruiseskip. Selskapet har fire hovedanlegg:
Alesund, Tromse, Hammerfest og Batsfiord.
Disse blir direkte forsynt fra tankbat.

Bunker Oil kjgper all olje i Norge, nermere
bestemt fra Slagentangen. Det har med
fraktkostnader a gjgre. Bunker Oil er store
pda Mobil smereolje, et produkt de har
levert siden starten da det het Vacuum Oil.
Alesundsselskapet leverer til plattformer,

SERTIFISERT SOM MILJ@FYRTARN

seismikkskip, supplyfarteyer, fiskebater og
industriauto.

MILJOFYRTARN
Bunker Oil er opptatt av miljg og er sertifisert
som miljgfyrtarn. Selskapet leverer mellom
annet et produkt til NOx-rensing, «Noxcare»
(Urea) til fartgy som har installert utstyr for
a redusere NOx-utslippene pa denne maten.
- Hvilke utfordringer ser dere i tiden
fremover?
— Der ligger jo utfordringer pa miljgsiden

hele tiden. Olje er erklert som miljgfiendtlig.

Men vi jobber hele tiden med a gjgre oljen
sa miljgvennlig som mulig. Fra |. januar 2015
kommer det nye krav. Da blir tungoljen borte
som norsk produkt. Det vil skape utfordringer
og ikke minst redusere cruisetrafikken til
norske havner de fgrste arene.Alternativet til
tungolje er gassolje. Men det er ikke aktuelt
a bygge om eldre fartay med tanke pa dette

Facts
Boatlabs

drivstoffet, resonnerer Kleven, som er sikker
pa at det vil vaere bruk for oljeprodukter i
overskuelig fremtid.

—Men vi ser pa oss selv som et energiselskap.
Vi ser for oss at vi kommer til 4 selge andre
energikilder etter hvert som de kommer pa
markedet, for eksempel LNG (nedkjglt gass).
Men ennd er ikke dette produktet rimelig
nok i distribusjon. Og med heye kostnader
og krevende distribusjon blir det likevel ikke
miljgvennlig.Vi mener dette produktet i farste
omgang vil kunne erstatte kullkraft.

— Mottoet vart overfor kundene er
tilstedevaerelse 24 timer i dognet sju dager i
uka — for & levere de varene kundene gnsker.
Vi skal jo leve av tilfredse kunder, poengterer
Ulvestad, som legger til: - Vi er store nok til 4
vare slagkraftige; lokale og sma nok til & vere
smidige.

www.boatlabs.no

Boatlabs AS is a specialised consultancy company in the marine
and offshore sector with a client range including ship owners, ship
yards, oil companies, offshore operators and equipment suppliers.
The company is an established provider of FMEAs and Annual DP
Trials, and also offers consultancy on construction vessels topside
equipment such as pipe- and cable lay equipment, cranes and
deck layouts. Additional services are newbuilding and conversion
consultancy, project management, marine design, OVID, CMID
audits, and a number of other specialised services.
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NY TEKNOLOGI

STORE BESPARELSER GJENNOM

Salgssjef Karstein Nygdrd i Ulmatec Pyro.

VARMEGJENVINNI

Hovudproduktet til Ulmatec Pyro i Sovik i Haram er fremdeles pyrokjeler til sentralvarme om bord i bater av

hoyst ulik storrelse. Men de siste arene har bedriften satset hardt pa varmegjenvinning og energigskonomisering.

Selskapet retter seg bade mot fiskebater, offshore, ferjer og mindre fartoy.

Tekst: Asle Geir Widnes Johansen, foto: Einar Ekroll, Fantastiske Osberget

— Vi har levert produktene vare til alt fra
sjarker til oljerigger. Hovedtyngden ligger
innenfor offshor og fiskeri — bade nasjonalt
og internasjonalt. Vi har blant annet hatt
leveranser til den kinesiske marine. Da har
vi ikke konkurert pa pris! Vi ser det som
et kvalitetsstempel at kineserne, som selv
produserer varmeanlegg, kommer hit og
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kigper varmekjeler for marinfarteyene sine,
smiler Ulmatec Pyros energiske salgssjef,
Karstein Nygard.

Han forteller at Ulmatec sia behovet for
produktutvikling da konsernet kjopte Pyro
for noen ar sden. Da var det lite kunnskap
om varmegjenvinningsystemer om bord i skip.
Men fokuset var gkende:

— Verft kom til oss og spurte om vi kunne
se pa dette med styringssystemer for
varmegjenvinning.Vi har derfor mellom annet
utviklet energigjenvinning fra eksos. Vi har
hentet inn igjen halvparten av det som gar ut
gjennom skorsteinen, forteller Nygard.

FISKEFLATEN TIDLIG UTE
Fiskeflaten var tidlig ute med nyvinninger,
ogsa nar det gjelder energieffektivisering og
milje. Det var norske fiskebatrederier som
var ferst ute da Ulmatec Pyro lanserte sitt
varmegjenvinningssystem varen 201 |. De tre
forste anleggene ble solgt til Hergyrederiene
Eros og Kings Bay, og til Liegruppen fra
Straume. Siden den gangen har Ulmatec Pyro
solgt over 50 systemer, hvorav flere ogsa til
offshoreflaten og riggmarkedet.

— En kan oppna betydelige besparelser ved a
utvinne og utnytte energi fra overskuddsvarme
om bord i fartey, sier Nygard i samtale med
Go West.

Varen 2011 lanserte Ulmatec Pyro et nytt
system for varmegjenvinning, Pyro Waste
Energy Recovery System.

Pa mange fartgy i dag blir bare 30 prosent
av energien tilfert fra dieselmotorene,

utnyttet til elkraft eller propellkraft. Resten
forsvinner via kjolevann og eksos. Med
varmegjenvinningssystemer kan i alle fall 60
prosent av energien utnyttes.

PROVER UT NY TEKNOLOGI

Etter lanseringen i 2011 har Ulmatec
Pyro inngatt kontrakter blant annet med
offshorerederier som Ostensjg og Island
Offshore, og rigg- og oljeselskaper som
Maersk og Statoil.

—Vi er svart forngyde med at bade sma og
store aktgrer i markedet har veart villige til
prave ut ny teknologi, men fiskeflaten er stadig
like viktig for oss. De tre forste kontraktene
var til tre store havgidende snurpere, og na
er enda en moderne fiskebat klar til & ga
pa havet med Ulmatec Pyro Waste Energy
Recovery System om bord, sier Nygard. Han
viser til den nye snurperen/traleren "Harvest”
som i sommer ble levert fra Fitjar Mekaniske

Meet us at Stand 442, Hall D

ONS 2014

eoastian
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NY TEKNOLOGI

Verksted til Hardhaus AS i Austevoll.

Ulmatec Pyro har ogsa utviklet og patentert
et system for rensing av ballastvann ved bruk
av varmegjenvinning. Pa grunn av innfering av
svart strenge regler internasjonalt for rensing
av ballastvann er dette et marked som har et
enormt potensiale. Ulmatec Pyro sitt system
for rensing av ballastvann kan ogsa benyttes til
a rense avfallsvann fra brgnnbater og lignende.

—Ved 3 utnytte overskuddsvarme fra eksos-
og kjglesystemene om bord kan du pa en
enkel og hurtig mate varme opp ballastvannet
til 100 grader Celsius, ta livet av alle fremmede
akvatiske arter i ballastvannet, og nar vi sa
kjoler ned vannet igjen, kan vi utnytte varmen
til andre formal. Det er rett og slett gratis
rensing av ballastvann, avslutter Karstein
nygard i Ulmatec Pyro.

Let us do your third part
DP & FMEA services worldwide

www.sebastian.no
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HAREIDE DESIGN VIL SAMARBEIDE MED ULSTEINVIK-BYRA

Industridesigner Einar Johan Hareide vil innga samarbeid med Fantastiske Osberget i Ulsteinvik. Begge parter

ser fram til 3 komme i gang i lopet av ettersommeren og hgsten.

Tekst:Asle Geir Widnes Johansen, Fantastiske Osberget

Einar Hareide, som vokste opp pa Hareid, er
en av fa norske industridesignere som har
fatt et navn i norsk offentlighet og som har
bred internasjonal erfaring som bildesigner.
Etter at han 1999 sluttet som sjefdesigner
hos Saab Automobile i Sverige og startet egen
virksomhet i Norge, er han blitt bredt profilert
i mediene og har vart en frontfigur for det
norske designmiljoet.

| 2000 etablerte han eget firma i Meallebyen i
Moss, Hareide Designmill AS. Seinere flyttet
han virksomheten til Oslo, og driver i dag
Hareide Design som er en internasjonalt
orientert design- og konsulentvirksomhet
med kontorer i Oslo og Geoteborg. De
samarbeider med lokale og internasjonale
selskaper og hjelper dem til 3 skape og bringe
til markedet meningsfulle produkter, tjenester
og opplevelser.

- Vi arbeider innenfor et bredt spekter
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av designdisipliner, inkludert produkt-, bil-,
maritim-interaksjonsdesign og designstrategier,
opplyser Einar Johan Hareide.

HAR FULGT MED PA UTVIKLING
EN | FANTASTISKE OSBERGET

- Jeg har kjent Age og Magne Grimstad i mange
ar, helt tilbake til skoletiden og ungdomsmiljeet,
og har fulgt med pa hva de har syslet med,
forteller Hareide, og legger til:

- Vi har mange av de samme typer
kunder, ikke minst pa Sunnmere. Jeg synes
Fantastiske Osberget har vart flinke og fatt
til mye. Jeg tror vi kan utfylle hverandre i et
samarbeid. | Hareide Design jobber vi mye
med industridesign. Fantastiske Osberget er
dyktige pa visualisering og animasjon. Dessuten
opplever jeg miljget i byraet som uformelt
og hyggelig. Vi har pratet om et eventuelt
samarbeid i flere ar.

FELLES KUNDER

Na er planen 2 treffe kunder i felleskap. Det
vil vere enklere ogsa for kundene: - Vi haper
selvsagt at det skal gi oss flere kunder,men ogsa
artige arbeidsoppgaver som vi kan samarbeide
om; kanskje finne nye vinklinger og ideer som
kundene ikke har tenkt pa, sier Hareide.
Tanken er at Hareide skal sta for designen,mens
Fantastiske Osberget tar seg av animasjon/
visualisering og alt grafisk arbeid.

- Det blir kjekt for oss & ha en base der
oppe. Jeg ser et stort potensiale i dette
omradet, og opplever at der er stor interesse
for industridesign og for hva industrien kan
gjore. lkke bare for at ting skal se fine ut, men
at designet fungerer og kommuniserer. Design
er jo kommunikasjon, og der ligger det alltid
en spennende utfordring, resonnerer Hareide,
som blant andre har Rolls-Royce Marine pa
kundelisten.

EN AV VARE HELTER

Daglig leder Age Grimstad i Fantastiske
Osberget er bade ydmyk og glad for a kunne
innlede samarbeid med Einar Johan Hareide:

- For oss som har drevet med design her
oppe, er han det narmeste vi kommer en
stjerne utenom idrettsstjernene vare. Han har
vart en stor helt, og sa kommer han fra vare
kanter. Det er klart vi ser fram til & samarbeide
med en slik mentor. Samtidig har vi store
forventninger til hva vi kan skape sammen. Vi
har alt booket flere kundemater, sier Grimstad.

Hareide Design har levert eksterigrdesignet for
den nye brgnnbdten “Ro Arctic” for Rostein AS.
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Stadpipe

SAMARBEID | FOKUS

Stadpipe er et firma der kjernevirksomheten er basert pa produksjon av rerdeler og spesialdeler i plast. Vi monterer ogsa komplette
rerinstallasjoner. Hovedkontoret med verksted ligger pa Stadlandet i Selije kommune, Sogn og Fjordane. Vi har avdeling med
verksted og lager pa Hylkje, i Bergen kommune.

Erfaring og kompetanse

Stadpipe AS har erfaring med termoplast tilbake til midten av 80-tallet og har veert ledende i utviklingen av produkter og tjenester
siden da. Vare medarbeidere er velkvalifiserte og arbeider kontinuerlig for & forbedre var produkter, og vi skal alltid ligge i forkant
nar det gjelder a utvikle spesial lasninger for vare kunder. Var lange erfaring med bearbeiding av termoplast gjer at vi kan ta pa oss
oppgaver innen prosjektering og konstruksjoner, sertifisert sveising og bearbeiding av plater, bolt, rer og rgrdeler.

Billigere — raskere — lengre

Sammen med vare kunder skal vi kunne utvikle var konkurranseevne og lennsomhet, noe som er ngdvendig for & levere produkter
og tjenester med kvalitet. Vi skal levere varer og tjenester som er i samsvar med kundens krav og forventninger, uten skade for
personell og milje.

Moderne utstyr — gode relasjoner
Stadpipe har investert jevnlig i moderne utstyr og besitter i dag en maskinpark som er av de mest moderne i bransjen. Alle vare
maskiner er sertifiserte av godkjente instanser og vi monterer og produserer rgrdeler opp til 1200 mm.

Visjonen var er at Stadpipe skal vaere den foretrukne leverandoren av PE-deler. Dette basert pa kvalitet, kompetanse,
service og innovasjon.
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Fantastiske Osberget AS,
Sjegata 56 - N - 6065 Ulsteinvik, Norway
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